
▪ Kan byggmaterialhandeln bidra till 
energieffektiva småhus?

Monica Björk, vd Byggmaterialhandlarna



Byggmaterialhandeln – finns i alla kommuner

Antal anställda: Ca 20 000 personer 
Omsätter: Ca 110 miljarder per år
Ca 1 700 anläggningar runt om i landet



+40 fria handlare



NEJ



Varför inte?

Vi varken bygger eller renoverar småhus

Vi producerar inte heller varor 

Vi har inte bäst kompetens kring beräkning och rådgivning kring 
energieffektivisering av småhus 



JA



Jo det kan vi

Vi säljer produkter som kan användas för energieffektivisering 
tex

• Isolering

• Fönster och 

• Dörrar 

Vi kan ge råd om olika produkter



Byggmaterialhandelns beståndsdelar 2022

Byggmaterial
I storleksordning

• Skivmaterial
• Isoleringsmaterial
• Armering, stål och 

metallvaror
• Tak- och väggbeklädnad
• Tätskiktssystem
• Bindemedel och bruk
• Huskomplettering
• Kemisktekniska varor
• Byggnadsblock och ballast
• Undergolvssystem

Träprodukter
I storleksordning

• Trävaror
• Tryckimpregnerat virke
• Hållfasthetssorterat virke
• Utvändigt beklädnadsvirke
• Träelement
• Ädelträ
• Träbiprodukter
• Värmebehandlat virke

Interiör- och snickerivaror
I storleksordning

• Fönster och glasvaror
• Dörrar
• Köksinredning
• Badrumsinredning
• Förvaring
• Rumsutrustning

Byggmaterial
38%

Interiör- och Snickerivaror
26%

Träprodukter
11%

Inredningsmaterial och Färg
8%

Verktyg, maskiner och tillbehör
4%

Övrigt
13%

Total 
försäljning ca 
50 mrd kr



Tillväxt per kvartal 2018-2023  
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Isolering Fönster och glasvaror Dörrar Byggmaterialindex

• Isolering
• Fönster o glas
• Dörrar 
står sammanlagt för 
17 % av den totala 
försäljningen



Intresset har ökat för energieffektivisering

Intresset är kopplat till energipriser - Märktes framför allt förra hösten när 
energipriserna var skyhöga – enkla produkter tex tätningslister



En kedja har testat olika modeller

• Information på hemsidan riktad mot 
privatpersoner 

• Samarbete med entreprenörer

• Mötesplatser med energirådgivare, 
handel och hantverkare och 
leverantörer, villaägare



Reflektioner

• Den stora utmaningen är nå ut med kunskap till småhusägarna. De vet inte alltid vilken insats som är lönsam

• Analysen behöver göra av proffs på energieffektivisering

• Handeln har inte rätt kompetens att göra analysen och kan inte ta ansvar för hur mycket olika produkter bidrar till energieffektivisering för hela huset

• Energirådgivarna skulle kunna hjälpa till mer digitalt i initiala skeden där villaägarna kan få en första hint om vad de ska börja med

• Ett förändrat rot i kombination med finansiering som främjar energieffektivisering skulle skapa incitament för småhusägare



Exempel från Kesko

I Finland arbetar de med display i butik

Solpaneler

värmepumpar

Luftvärmepump

Elradiatorer säljs i handeln

Rådgivning – privatpersoner kan boka tid med säljare



Reflektioner

Intresset är inte lika stort nu som för ett år 
sen

För att nå småhusägare behövs incitament –
den egna plånboken måste gynnas. 



Smart teknik kan skapa incitament

Smarta produkter där man mäter och analyserar olika 
parametrar.

Ahlsell fokuserar idag på kommersiella fastigheter och säljer 
material och sensorer för datainsamling.

I Danmark ligger de långt framme. Alla småhus har smarta 
mätare av vatten, el och värme.

Svårt att sälja in i Sverige



Politiken kan bidra - Vi verkar för grönt rotavdrag 

• Åtgärder som minskar energiförbrukningen i bostäder, tex  tilläggsisolering, byte av gamla fönster och införande av mer effektiv värmekälla. 

• Underlätta att bygga med återbrukat byggmaterial. Om minst 10 % av byggmaterialet i ett byggprojekt är återbrukat material så ska man vara kvalificerad för grönt rotavdrag.

• Öka efterfrågan på hållbara produkter som är klassificerade i ett miljöbedömningssystem eller har låg klimatpåverkan. Om minst 25 % av mängden inköpt byggmaterial är hållbart så ska man vara kvalificerad för grönt rotavdrag.



Sammanfattning

• Handelns viktigaste bidrag är kunskap om produkter och vi kan guida om 
produkter så det passar ut flera perspektiv såsom bullerdämpande miljövänligt etc.

• Analysen om vad som behöver göras i småhus för att energirenovera behöver 
göras av experter. Handeln vill vara försiktig som rådgivare så vi inte bygger in 
andra problem såsom fuktskador.

• För att nå småhusägare behövs incitament – den egna plånboken måste gynnas.

• Branschen driver på för ett utökat rotavdrag med fokus på energieffektivisering för 
att skapa incitament.



Tack för mig!

Monica Björk

Vd Byggmaterialhandlarna

monica@byggmaterialhandlarna.se

mailto:monica@byggmaterialhandlarna.se
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