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Förord 

Denna förstudie har genomförts av BeSmå, Energimyndighetens behovsägarnätverk för energieffektiva 

småhus. Förstudiens utgångspunkt har hämtats från diskussioner som har förts i BeSmås referensgrupper 

för nya respektive befintliga småhus. Där har möjligheten att tillvarata och överföra småhustillverkarnas 

kompetenser och kapacitet även för renovering av småhus identifierats som en möjlighet att påskynda 

realiseringen av den stora lönsamma energieffektiviseringspotentialen som finns i småhussektorn. 

Arbetet har genomförts under 2025 i en arbetsgrupp bestående av Agneta Persson, Kristina Landfors, 

Agnes Isaksson, Egil Öfverholm och Lovisa Årebäck, Anthesis. Agneta Persson har varit uppdrags-

ledare.  

Förstudiens referensgrupp har haft stor betydelse i arbetet med identifiering av affärsmodeller, 

möjligheter, utmaningar och möjliga vägar framåt. I referensgruppen har följande personer medverkat: 

Erik Jäderbrink, Fiskarhedenvillan, Anders Carlsson, Derome, Malte Rungård, Villaägarna, Anders 

Rosenkilde och Martina Hallgren, TMF, Urban Landmark, 2Group Projekt AB och Daniel Lindgren, 

Dryft. 

Energimyndighetens beställarrepresentanter har varit Carl-Magnus Palmblad. 
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Sammanfattning 

De reviderade EU-direktiven Energieffektiviseringsdirektivet (EED) och Direktivet om byggnaders 

energiprestanda (EPBD) innebär skärpta krav på energieffektivisering i byggnadsbeståndet. Den 

lönsamma potentialen för effektivare energianvändning i det svenska småhusbeståndet är stor, men trots 

det är genomförandetakten för effektiviseringsåtgärder låg. Det finns dessutom ett stort behov av 

renovering och underhåll av de svenska småhusen. Renoveringsbehovet består inte enbart av rent 

byggnadsunderhåll, det handlar även om åtgärder för effektivare energianvändning som behöver ske för 

att Sverige ska kunna nå de fastställda samhälleliga målen om energieffektivitet och minskade 

koldioxidutsläpp. 

Samtidigt står småhustillverkarna inför en marknad med mycket låg efterfrågan på nya småhus. Dessa 

förutsättningar öppnar för utveckling av nya affärsmodeller, där småhustillverkare skulle kunna utnyttja 

sin kompetens och kapacitet till att utvidga sin verksamhet med affärsmodeller som även omfattar 

energirenovering av befintliga småhus. Detta skulle kunna bidra till att samtidigt minska 

energieffektiviseringsgapet, påskynda renoveringstakten av befintliga småhus, minska småhusägarnas 

energikostnader och förbättra deras inneklimat, stärka småhustillverkningsindustrins konkurrenskraft 

och öka sysselsättningen i småhustillverkningsbranschen. 

Denna förstudie syftar till att undersöka vilka typer av affärsmodeller som småhustillverkare kan 

utveckla för att bredda sin verksamhet till att även omfatta energirenovering. Arbetet har omfattat 

omvärldsanalys, två workshoppar, aktörsdialoger, kunskapskartläggning samt gapanalys för 

småhustillverkare, kartläggning av avtalstyper, processutveckling av renoveringsförslag och utveckling 

av affärsmodeller.  

Förstudien visar att marknadspotentialen för energirenovering i småhus är mycket stor. Studien visar 

också att småhustillverkare har viktiga kompetenser och kapacitet som skulle kunna nyttjas för 

industriella processer för renovering, exempelvis kunskap om effektiva produktionsprocesser, vana av 

att samordna leverantörer och entreprenörer, etablerade logistiksystem och stor erfarenhet av att arbeta 

med småhusköpare. Men småhustillverkarna är inriktade på nyproduktion, och renovering innebär högre 

komplexitet, större osäkerheter och krav på kunskap om befintliga konstruktioner, fuktrisker med mera.  

Det finns flera tänkbara typer av affärsmodeller för energirenovering av småhus. Några av dem finns 

redan på den svenska marknaden i liten ska skala, men utvecklingen är ännu i ett tidigt skede. Bland de 

affärsmodeller som har identifierats i förstudiens kartläggning finns:  

• One Stop Shop (Paketlösningar) där en aktör tar helhetsansvar från analys till verifierad 

energiprestanda efter åtgärder 

• Energibesparingstjänster (EPC) med besparingsgarantier 

• Gemensamma upphandlingar för samfälligheter 

• Prefabricerade väggelement för klimatskalsåtgärder 

• Energitjänster som utgår från renoveringsplaner för enskilda småhus 

Tjänsten energirenovering av småhus kan tillhandahållas av olika typer av aktörer. Utöver 

småhustillverkare kan exempel byggentreprenörer, energiföretag och energitjänsteleverantörer utveckla 
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affärsmodeller för energirenovering av småhus. De identifierade affärsmodellerna passar de olika 

aktörskategorierna olika väl. 

Förstudiens aktörsdialoger och analyser visar att det finns god möjlighet för småhustillverkare att 

utveckla affärsmodeller för storskalig energirenovering av småhus baserat på industriella processer. Det 

har dock under förstudien visat sig att småhustillverkarnas intresse för att erbjuda renoveringstjänster 

ännu är i ett mycket tidigt skede. Men det finns en medvetenhet bland småhustillverkarna om att 

renovering är en marknad med stora möjligheter. För att ta sig an den marknaden och möjliggöra 

storskalig industriell renovering av småhus krävs en utveckling av nya affärsmodeller eller 

vidareutveckling av andra marknadsaktörers befintliga affärsmodeller. Affärsmodellerna behöver bland 

annat innefatta tydliga avtal, ansvarskedjor, finansieringsmodeller och lösningar för verifiering av 

uppnådd energieffektivisering.  

Men marknadsutvecklingen är beroende av efterfrågan från kunderna, och det krävs incitament som 

driver utvecklingen framåt. Men både småhusägare och många av aktörerna i småhussektorn upplever 

att förutsättningarna är oklara trots tydliga EU-direktiv och mål. För att påskynda energirenoverings-

takten krävs en tydlig viljeinriktning och fastställande av hur den svenska implementeringen av EPBD-

direktivet ska ske för att husägarna och marknadsaktörerna ska våga ta avgörande steg, och för att de 

ska kunna avgöra vilken skala på energieffektivisering de ska satsa på. 

För att ta nästa steg föreslås ett virtuellt demonstrationsprojekt där någon eller några småhustillverkare 

tillsammans med andra nyckelaktörer utvecklar och testar en industriell renoveringsprocess i en digital 

miljö. Detta kan ge ett konkret underlag för en fortsatt utveckling av storskalig energirenovering av 

småhus. 
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1. Inledning 

1.1 Bakgrund 

De reviderade EU-direktiven Energieffektiviseringsdirektivet (EED) och Direktivet om byggnaders 

energiprestanda (EPBD) skärper kraven på energieffektivisering i byggnader och gör målen bindande. 

Arbetet med att införa direktiven i svensk lagstiftning pågår. Trots stor lönsam energieffektiviserings-

potential, inte minst i småhus, är investeringstakten låg. Samtidigt pressas småhustillverkningsindustrin 

av minskad efterfrågan på nya småhus. Dessa förutsättningar öppnar för nya affärsmodeller, där 

småhustillverkare skulle kunna utnyttja sin kompetens och kapacitet till att bredda sin verksamhet så att 

den också omfattar energirenovering av befintliga småhus. Detta skulle kunna bidra till att snabbt skala 

upp genomförandetakten av energirenovering av befintliga småhus samtidigt som det skulle stärka 

husbyggnadsindustrins konkurrenskraft och sysselsättning.  

Som ett förberedande steg genomfördes 2025-05-06 en workshop inom ramen för BeSmå. I workshopen 

deltog representanter för småhustillverkare, branschorganisationer, finanssektorn och civilsamhället. 

Workshopen som leddes av Anthesis syftade till att:  

• Förankra idén om industriellt organiserad energirenovering  

• Identifiera behov, möjligheter och prioriterade utvecklingsområden i en sådan affärsutveckling 

• Samla in konkret information om roller och intressenter i en framtida process  

Workshopdeltagarna visade starkt engagemang och uttryckte särskilt intresse för roller som 

totalentreprenör och projektledare. Förslaget att ta fram ett virtuellt demonstrationsprojekt i konsortium 

formulerades som en logisk fortsättning på en förstudie. 

1.2 Syfte och mål 

Denna förstudie syftar till att undersöka vilka typer av affärsmodeller som småhustillverkare kan 

utveckla för att främja energirenovering av småhus i större skala, och att göra en bedömning av dessa 

affärsmodellers potential. Syftet är vidare att undersöka hur affärsmodeller som tar tillvara 

småhustillverkarnas kapacitet och kompetens om energieffektiva småhus, byggande, entreprenadjuridik, 

samordning av underentreprenörer m.m. kan utvecklas och nyttjas för befintliga småhus. Målet är att 

bidra med förslag på långsiktigt hållbara affärsmodeller för småhustillverkare som vill bredda sin 

verksamhet till att även omfatta energirenovering.  

Det har under förstudiens genomförande visat sig att småhustillverkarnas intresse för att utvidga sina 

erbjudanden med renoveringstjänster ännu är i ett mycket tidigt skede. Det finns dock en insikt bland 

småhustillverkarna att detta är en marknad som har framtiden för sig. Det bekräftas av såväl de 

småhustillverkare som förstudieteamet har varit i kontakt med som av småhustillverkarnas 

branschorganisation Trä- och möbelföretagen (TMF). Som en konsekvens av småhustillverkarnas i 

dagsläget relativt svala intresse har syftet med förstudien utvidgats till att inventera även vissa andra 

marknadsaktörers intresse för att utveckla affärsmodeller för energirenovering av småhus. 
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Förstudien ska bidra till en marknadsdriven transformation där småhustillverkares produktions-

kompetens och -kapacitet kan ställas om till att möta Sveriges ökande behov av energirenovering i det 

befintliga småhusbeståndet, i linje med målen i EPBD och Fit for 55. En väsentlig del av uppdraget har 

varit att samla in och sammanställa kunskap i syfte att främja en utveckling där såväl småhustillverkare 

som andra aktörer utvecklar sina erbjudanden om energirenovering. 

1.3 Målgrupp 

Den primära målgruppen för förstudien är småhustillverkare. Övriga viktiga målgrupper och 

samarbetspartners är Trä- och Möbelföretagen (TMF), Villaägarna, Svenska Bankföreningen och 

Mäklarsamfundet. 

1.4 Avgränsningar 

Begreppet industriell process för energieffektivisering av småhus definieras i denna förstudie som en 

process där en aktör tar ett helhetsansvar för att planera, genomföra och följa upp 

energirenoveringsarbetet i småhus för att underlätta genomförandet av renoveringen för småhusägare. 

Processerna ska omfatta standardiserade, effektiva metoder som kan skalas upp men samtidigt anpassas 

till individuella småhusägares behov. Aktören bör agera som huvudansvarig för hela processen, vilket 

skapar en tydlig ansvarskedja och förenklar arbetet för småhusägare som vill energirenovera. 

1.5 Arbetsgrupp 

Den här förstudien har genomförts av Anthesis AB på uppdrag av Energimyndigheten. I arbetet har 

följande Anthesis-medarbetare deltagit: Agneta Persson (uppdragsledare), Kristina Landfors, Egil 

Öfverholm, Agnes Isaksson och Lovisa Årebäck. Carl-Magnus Palmblad har varit Energimyndighetens 

beställarrepresentant. I referensgruppen har följande personer medverkat: 

• Erik Jäderbrink, Fiskarhedenvillan 

• Anders Carlsson, Derome 

• Malte Rungård, Villaägarna 

• Anders Rosenkilde och Martina Hallgren, TMF 

• Urban Landmark, 2Group Projekt AB 

• Daniel Lindgren, Dryft 

Ett stort antal andra personer har också intervjuats och vidtalats under arbetets gång. 

2. Metodik 

Förstudien har genomförts som en kombinerad omvärlds- och aktörsdriven analys med syfte att 

samtidigt fånga nuläge (marknad, regelverk, drivkrafter och hinder) och pröva hur industriella roller, 

processer och affärsmodeller för energirenovering av småhus kan se ut i praktiken. Metodiken är iterativ 

där insikter från omvärldsanalys och intervjuer har använts som diskussionsunderlag under 

referensgruppsmöten, gapanalys och utveckling av process- och affärsmodellsförslag. 
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Etablering av arbetsgrupp och arbetssätt 

Arbetet inleddes med att en projektorganisation och arbetsgrupp etablerades. Arbetsgruppen fastställde 

inledningsvis avgränsningar och definitioner, bl.a. vad som avses med en industriellt organiserad 

energirenoveringsprocess (helhetsansvar, standardisering, skalbarhet och kundanpassning). Därefter 

fastställdes vilka teman som skulle belysas inom ramen för förstudien. Följande teman prioriterades: 

kundbehov och kundresa, processflöden, teknik/åtgärder, affärslogik, risk/avtal, finansiering och 

verifiering. 

Planering och genomförande av workshops och aktörsdialoger 

Förstudien bygger på en kombination av gemensamma workshops och enskilda dialoger och intervjuer 

med centrala aktörer. Utgångspunkten har varit att energirenovering av småhus kräver samspel mellan 

flera olika roller (bland annat småhustillverkare, entreprenörer och underentreprenörer, 

finansieringsaktörer, branschorganisationer och civilsamhälle), och att affärsmodeller därför behöver 

testas mot dessa perspektiv. Material från workshoppar och dialoger har sammanställts och analyserats 

tematiskt.  

Omvärldsanalys (policy, potential, marknad, teknik och initiativ) 

En omvärldsanalys genomfördes för att skapa en faktabas för: 

• Styrande mål och regelutveckling (EU-direktivens skärpta krav och svensk implementering) 

• Marknadsförutsättningar (renoveringsbehov, energieffektiviseringspotential, låg investerings-

takt trots stor lönsam potential, svagare nybyggnadsmarknad) 

• Tekniska och processmässiga angreppssätt (t.ex. One stop shop, prefabricering, digital 

inventering/digitala tvillingar) 

• Exempel på aktörer/initiativ i Sverige och internationellt som kan fungera som jämförelseobjekt 

eller inspirationskällor 

Syftet var inte att göra en fullständig kartläggning av alla initiativ som har tagits, utan att identifiera 

representativa angreppssätt och dra lärdomar om vad som verkar fungera respektive vilka systemhinder 

som återkommer (t.ex. efterfrågan, incitament, finansiering, verifiering, ansvar och risk). 

Kunskapskartläggning och gapanalys för småhustillverkare 

En central del av metodiken är gapanalysen där småhustillverkares nuvarande kapacitet och kompetens 

ställdes mot vad som krävs för att agera i en industrialiserad renoveringsmarknad. 

Analysen genomfördes i tre steg: 

• Identifiera relevanta förmågor i nuläget (t.ex. prefabricering, standardisering, projektering, 

logistik, totalentreprenad, underentreprenörssamordning) 

• Identifiera nödvändiga förmågor i en renoveringsprocess (t.ex. hantering av osäkerhet i befintlig 

byggnad, byggnadsfysik/fuktrisk, kulturvärden, kundkommunikation under genomförande, 

konsumentjuridik, verifiering) 
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• Bedöma gap och utvecklingsbehov för småhustillverkare som vill utveckla processer för 

industriell renovering av småhus, dvs. vilka nya roller, arbetssätt, verktyg och partnerskap som 

krävs för att komma från nuläge till ett skalbart erbjudande. 

Kartläggning av avtalstyper, riskhantering och verifiering 

För att bedöma genomförbarhet och skalbarhet analyserades frågor kopplat till: 

• Konsumenträtt och standardavtal (bland annat behov av tydlighet i omfattning, ändrings-

/tilläggshantering, tidplan, betalningsvillkor, garanti och tvist) 

• Ansvarskedja vid användning av underentreprenörer 

• Risker och osäkerhet vid renovering 

• Verifiering av energiprestanda före och efter renovering som en nyckelfråga för att möjliggöra 

finansiering (t.ex. gröna lån, taxonomikrav) och för att skapa kundförtroende 

Detta delmoment kopplades direkt till möjliga affärsmodeller. Affärsmodellens löfte (fast pris, 

besparingsgaranti, helhetsansvar, etc.) måste matcha hur risk och verifiering hanteras. 

Processutveckling av renoveringsförslag (typhus och åtgärdspaket) 

För att konkretisera industrilogik och affärsupplägg användes ett typhus och två åtgärdspaket som ett 

testfall. Det gav en praktisk bas för att: 

• Resonera om vilka moment som kan standardiseras (paketering, komponentval, kalkyler, 

momentplanering) 

• Identifiera vilka moment som kräver platsanpassning (inventering, hantering av avvikelser, 

vissa installationslösningar) 

• Koppla teknikval till affärsfrågor som investeringskostnad, kundnytta, genomförandetid och 

branschroller 

I genomförandet av förstudien fungerade detta som en förenklad ”prototyp” för att diskutera process och 

affärsmodell utan att behöva utgå från hela marknadens variation. 

Utveckling av affärsmodeller 

Baserat på omvärldsanalysen, aktörsdialogerna, gapanalysen och typhus-exemplet presenteras exempel 

på affärsmodeller och industriella processer. 

3. Det svenska småhusbeståndets energiegenskaper 

I detta kapitel ges en sammanfattning av de befintliga svenska småhusens energiegenskaper. En längre 

och mer utförlig version av beskrivningen presenteras i bilaga 1. 

3.1 Typer av småhus 

Hur vanliga olika typer av småhuskonstruktioner är har varierat över tid, se Diagram 1. De vanligaste 

typerna av småhus byggda före år 1961 är 1½-planshus och 2-planshus. Under perioden 1961-1990 

byggdes till största delen enplanshus och en del 1½-planshus. Under perioden 1991-2005 sjönk antalet 
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nyproducerade hus betydligt jämfört med tidigare tidsperioder, och under denna period var enplanshus 

som den vanligaste hustypen. 

 

Diagram 1. Typer av friliggande småhus för olika tidsperioder beräknade från BETSI databas.1 

3.2 Energikrav infördes 1975 

De första kraven på energihushållning som återfinns i de svenska byggreglerna infördes i Svensk 

Byggnorm 1975 (SBN75), och fick inverkan på byggandet från år 1977. De valda tidsperioderna i 

diagrammet återspeglar detta. Svensk byggnorm 1975 innehöll specifika prestandakrav på alla delar i 

klimatskärmen och kom att få stor betydelse för bostadsbebyggelsen, se Diagram 2. 

 

Diagram 2: U-värden från BETSI databas (Boverket). 

 
1 Vissa uppgifter är osäkra eftersom statistikunderlaget är litet. Se bilaga. 
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Beskrivningen nedan baseras på data från Boverkets redovisning av deras stora BETSI-undersökning 

(redovisat 2008). Den ytterligare tilläggsisolering, fönsterbyte och uppgradering av värme- och 

ventilationssystem som har skett sedan dess går inte att utläsa av BETSI-datan. 

Klimatskalets energiprestanda i småhus har i princip inte förbättrats efter år 1978, med undantag av 

vindsisoleringen. Det kan antas att hus byggda under perioden 1961-1977 är ganska enhetliga när det 

gäller klimatskalens energiegenskaper, som exempelvis väggtjocklekar. Detsamma gäller för perioden 

efter 1978, dock har vilka typer av hus som byggdes förändrats från år 1978. I den perioden är 

enplanshus dominerande och tvåplanshus återkommer i slutet av perioden. Det är ingen större skillnad 

på klimatskalets U-värden mellan de olika hustyperna. 

3.3 Fönster 

En viktig del av klimatskalets energisprestanda är fönstrens U-värden, och då inte bara glasdelen utan 

också karm och båge och därmed sammanhängande köldbryggor. För BETSI-husen, drygt 800 småhus 

inventerades, visas medel U-värdena i Diagram 3. 

 
Diagram 3. U-medelvärde (W/m2, K) för drygt 800 småhus som inventerades i BETSI-studien (källa: Boverket). 

Den översta platån i Diagram 3 består av de ursprungliga fönstren, huvudsakligen tvåglasfönster från 

perioden före 1978. Nästa nivå är treglasfönster och därefter två- eller treglasisolerrutor med 

energieffektiviserande beläggningar och eventuellt gasfyllning i isolerrutorna. År 2005 hade 70 % av 

småhusen fönster med sämre U-värde än 1,99 W/m2, K. Under de 20 år som gått sedan BETSI-studien 

genomfördes har dock en del fönster hunnit bytas. Idag finns standardfönster med U-värden på 0,8 

W/m2, K. 

3.4 Taklutning 

Taklutningen för ett enplanshus kan ha betydelse för tillgängligt vindsutrymme för installation av 

kanaler för FTX-ventilationssystem. Se Diagram 4Diagram 4 för taklutningar i BETSI-studiens småhus. 
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Diagram 4: Taklutning för ca 280 enplanshus i BETSI-undersökningen (Källa: Boverket). 

Det finns se en markant platå vid 27 graders lutning. Cirka en fjärdedel av småhusen byggda under 

perioden 1961-1977 har en lägre takvinkel än 20 grader. Endast tre av de cirka 800 småhusen i BETSI-

undersökningen hade horisontellt tak. Slutsatsen är att det finns en god potential för installation av FTX-

system i enplanshusen. 

3.5 Fasadmaterial 

Befintligt fasadmaterial kan ha betydelse för tilläggsisolering av ytterväggar. I Bilaga 2 finns en 

sammanställningstabell över fasadmaterial uppdelad på årtal, hustyp, temperaturzoner och 

värmedistributionssystem. Av tabellerna framgår att: 

• Trä är det dominerande fasadmaterialet för småhus, utom för perioden 1961-1977 då de flesta 

fasader är av tegel. Samtidigt är detta den perioden med den största blandningen av material på 

enskilda småhus, nästan 40 %. 

• Tvåplanshusen är dominerande när det gäller träfasader medan enplanshus oftare har tegel. 

Även här förekommer blandning av olika material. 

• För Zon 1 och 2, mellersta och norra Sverige, är träfasader dominerande med nästan 70 %. I zon 

3 i södra Sverige är trä också vanligast med drygt 50 %, följt av tegel, en liten andel puts och en 

hel del blandade fasader. 

• Direktel finns i 32 % av alla småhus, och är mindre vanligt i hus med putsade fasader och 

”blandfasader”. 

• Den mest intressanta perioden för energiåtgärder i småhus är sannolikt 1961-1978. Även om 

trähus inte är dominerande under denna period finns det åtminstone drygt 120 000 småhus med 

träfasad. 
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3.6 Uppvärmningskälla 

I Sverige finns ca 2,1 miljoner småhus, varav nära 430 000 byggdes under rekordåren 1971 till 1980. 

Under den perioden var direktverkande el den vanligaste uppvärmningsformen (Persson, et al., 2019). 

Se även Diagram 5. 

 

Diagram 5. Småhustyper och direktel, BETSI-databasen (Källa: Boverket). 

En slutsats som kan dras baserat på statistiken är att enplanshus är dominerande efter 1961 även när det 

gäller elvärme. 

Även antal värmepumpar redovisas i BETSI-materialet, men här har försäljningsutvecklingen varit så 

kraftfull att det inte går att kvantifiera antalet värmepumpshus med precision. Sannolikt finns nu en 

mycket hög andel luft/luftvärmepumpar i de direktelvärmda småhusen. 

3.7 Ventilation 

Även ventilationssystem har ett ”bästföre-datum”, och kan behöva renoveras eller bytas ut. Särskilt 

konvertering från självdragssystem kan utgöra en lämplig del av en totalrenovering. Före år 1977 fanns 

inga krav på luftomsättning i de nationella byggreglerna, men mot slutet gjordes flera mätningar av 

luftkvalitet i bostäder, vilket resulterade i att frånluftsfläktar började införas. År 1989 infördes krav på 

värmeåtervinning av ventilationsluft, men dessa krav togs bort år 1994 för byggnader som i huvudsak 

försörjdes med förnybara system (med undantag för el). Därav finns det många frånluftsvärmepumpar 

installerade efter denna tidpunkt. 
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Diagram 6 Friliggande hus och kedjehus efter ändringar i de nationella byggreglerna (Källa: Boverket). 

I Tabell 1:  redovisas typ av ventilationssystem vid tidpunkten för genomförandet av Boverkets BETSI-

undersökning. 

BETSI-materialet ger även en unik inblick i luftkvaliteten i husen. Visserligen saknas mätningar för 

kolidoxid (CO2) och små partiklar (PM2,5), men totalhalt av flyktiga organiska ämnen (TVOC) och 

luftomsättning finns med. Frånluftssystemen (F-system) ger något högre luftomsättning, men också 

något högre indexvärden för TVOC jämfört med självdragssystemen. Från- och tilluftssystem med 

värmeväxling (FTX) och frånluftsvärmepumpssystem (FVP) har nästan halva TVOC-mängden och 

betydligt högre luftomsättning. Slutsatsen är att det inte bara är småhusen med självdragssystem som är 

i behov av åtgärder utan också småhusen med frånluftssystem. 

Tabell 1: Ventilationssystem (Källa: Boverket). Tomma rutor innebär att det är för få observationer för att ett värde ska kunna 
anges. 

Ventilationssystem 1961-1977 1978-1986 1987-1994 1995-2005 Alla år 

F-system  80 183  24 233 183 888 

FTX-system   34 335  138 497 

FVP    25 524 48 443 

Självdrag 418 642    1 252 872 

Totalt 500 162 183 158 83 065 66 188 1 650 269 

Andel 84 % 44 % 41 % 75 %  

4. Typhus och åtgärdspaket 

Renovering av småhus som genomförs i syfte att förbättra husets energiprestanda kan omfatta en rad 

olika åtgärder. För att konkretisera vilka åtgärder renoveringen kan omfatta och hur olika affärsmodeller 

kan tillämpas har vi valt att utgå från ett typhus och två olika åtgärdspaket baserat på typhusets 
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förutsättningar. Exemplet är hämtat från en tidigare genomförd studie av energieffektiviseringsåtgärder 

och besparingspotentialer (Wahlström, et al., 2022). 

Det valda typhuset representerar en vanlig småhustyp från en period då en stor andel av de svenska 

befintliga småhusen byggdes. Typhuset är beläget i Linköping och har uppvärmd area på 175 m2 Atemp. 

Det byggdes i mitten av 1970-talet och är ett 1½-planshus. Huset värms med direktverkande el och har 

självdragsventilation. Inga energibesparande åtgärder har genomförts. Huset har en specifik 

energianvändning på 131 kWh/m2Atemp, år och ett primärenergital på 236 kWh/m2Atemp, år. Dess 

energiklass är G. I den nämnda studien analyserades ett antal energieffektiviseringsåtgärder som kan 

minska byggnadens behov av energi. De åtgärder som analyserades var:  

1. Snålspolande armaturer  

2. Byte till effektivare varmvattenberedare 

3. Byte av ytterdörrar 

4. Byte av fönster 

5. Radiatoråtgärder (temperatursänkande åtgärder genom ny styrutrustning) 

6. Tilläggsisolering vind  

7. Tilläggsisolering fasad 

8. Installation av värmepump 

I studien gjordes beräkningar enligt Beloks Totalmetodik för att identifiera vilka åtgärder som var 

nödvändiga för att husets primärenergital skulle förbättras från det ursprungliga värdet på 236 

kWh/m2Atemp, år dvs Energilass G.2 Studien visade att energiklass E kan uppnås med följande åtgärder: 

• Radiatoråtgärder 

• Tilläggsisolering av vinden  

• Byte av ytterdörrar  

• Byte av fönster 

Genom att även genomföra fasadisolering kan huset nå energiklass D. Studien visade också att en 

installation av en luft-vattenvärmepump kan förbättra energiprestandan så att huset når energiklass C 

och installation av en bergvärmepump kan förbättra energiprestandan så att huset når energiklass B. I 

båda fallen med värmepump krävs dock att ett vattenburet värmedistributionssystem installeras. 

I den här förstudien har vi valt att studera det beskrivna typhuset utifrån två olika åtgärdspaket. Dessa 

beskrivs nedan. 

4.1 Åtgärdspaket klimatskal 

Åtgärdspaket klimatskal innebär att huset renoveras med ambitionen att nå energiklass D. Det innebär 

att följande åtgärder genomförs: 

• Radiatoråtgärder 

• Tilläggsisolering av vinden  

• Byte av ytterdörrar  

 
2 Totalmetodiken är en metod för att uppnå maximal energibesparing i befintliga byggnader på ett lönsamt sätt, genom att 

identifiera och paketera flera energieffektiviseringsåtgärder som tillsammans uppfyller fastighetsägarens lönsamhetskrav.  
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• Byte av fönster 

• Snålspolande armaturer 

• Byte av varmvattenberedare 

• Tilläggsisolering av fasad 

Investeringskostnaden för detta åtgärdspaket uppskattas till ca 575 000 SEK.  

Studien (Wahlström, et al., 2022) visar att ett åtgärdspaket som omfattar radiatoråtgärder, vindsisolering 

och byte av dörrar är privatekonomiskt lönsamt, men att dessa åtgärder inte räcker för att förbättra husets 

energiklass.  

4.2 Åtgärdspaket värmepump 

Det andra åtgärdspaketet omfattar installation av ett vattenburet system samt en luft-vattenvärmepump. 

Här väntas huset nå energiklass C efter renoveringen. Kostnaden uppskattats till ca 220 000 SEK där ca 

100 000 SEK utgörs av kostnaden för installation av ett vattenburet system och 120 000 SEK för 

installation av en luft-vattenvärmepump. Åtgärden bedöms vara lönsam ur ett privatekonomiskt 

perspektiv (Wahlström, et al., 2022). 

5. Potentialen för industriell renovering 

5.1 Marknadspotential 

Det finns ca 2,1 miljoner befintliga småhus i Sverige. Av dem är 75 % byggda 1980 eller tidigare, och 

ca 30 % av småhusen är byggda under perioden 1965-1980 (SCB, 2024). Den årliga energianvändningen 

i småhus är ca 30 TWh, där den största delen går till uppvärmning och varmvatten. Småhusens 

energianvändning motsvarar mer än 21 % av den totala energianvändningen i sektorn bostäder och 

service i Sverige (Energimyndigheten, 2025). 

BeSmå har i tidigare studier visat att det finns en stor privatekonomiskt lönsam potential för 

energieffektivisering i småhus och att det går att halvera energianvändningen i småhussektorn med 

lönsamma åtgärder (Persson, et al., 2019). Utöver minskad energianvändning leder 

energieffektiviserande åtgärder också till flera mervärden, såväl för enskilda hushåll som för samhället 

i stort. Exempel på mervärden är lägre energikostnader, förbättrat inomhusklimat, minskad 

klimatpåverkan, högre fastighetsvärde, ökad försörjningstrygghet och minskade sjukvårdskostnader 

(Persson, et al., 2019).  

I studien Grön logik (2021) visades att den samhällsekonomiskt lönsamma potentialen är ännu större än 

den privatekonomiska. Men trots att det finns en så stor lönsam energieffektiviseringspotential realiseras 

endast en liten del av den potentialen.  

En stor andel av de småhus som är 30 år eller äldre är i behov av renovering, och lönsamma 

energieffektiviseringsåtgärder blir ännu mer lönsamma om de genomförs i samband med renovering. 

Det finns således en mycket stor lönsam potential för energieffektiviserande renovering, men det behövs 

nya metoder och affärsmodeller byggda på rationella, industriella processer för att skynda på 

realiseringen av den lönsamma åtgärdspotentialen. 
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5.2 Energieffektiviseringspotential 

Denna förstudie har inte omfattat att genomföra en analys av energieffektiviseringspotentialen för 

industriella processer för energirenovering. Men flera tidigare genomförda studier visar att det finns en 

mycket stor lönsam potential för energieffektivisering i befintliga småhus. Bland dessa studier kan 

nämnas BeSmås studie Potential för energieffektivisering i småhus (Persson, et al., 2019) och studien 

Minimikrav på energiprestanda. Lönsamhetsbedömning och besparingspotential för lokaler, kontor, 

flerbostadshus och småhus, (Wahlström, et al., 2022). 

En rad studier visar också att det finns ett betydande energieffektiviseringsgap, dvs att många lönsamma 

och möjliga energieffektiviseringsåtgärder inte genomförs trots klara ekonomiska och miljömässiga 

fördelar, som kort återbetalningstid och minskade kostnader. Gapet existerar i alla sektorer – industri, 

bostäder, lokaler – och visar på ett underutnyttjande av energieffektiviseringspotentialen, vilket kräver 

insatser för att övervinna hinder, förstå helhetsbilden och implementera rätt styrmedel. 

5.2.1 BeSmås potentialstudie 

Inom BeSmå genomfördes år 2019 en analys av energieffektiviseringspotentialen i småhus. Analysen 

omfattade fyra scenarier för effektivisering fram till år 2050. De fyra scenarierna är: 

1. Teknisk potential - Alla småhusägare genomför alla åtgärder som är tekniskt möjliga.  

2. Ingenjörspotential - Alla småhusägare genomför alla åtgärder som är tekniskt möjliga och 

lönsamma.  

3. Rimligt genomförande – Småhusägare genomför alla åtgärder som är tekniskt möjliga och 

lönsamma i en takt som bedöms vara rimlig med kompletterande och/eller reviderade 

styrmedel. 

4. Halvering av energianvändningen - Urvalet av åtgärder och genomförandetakt har ändrats och 

anpassats efter ett typhus som ska nå en halverad energianvändning. 

Analysen omfattade tio åtgärdskategorier och gjordes med hjälp av beräkningsprogrammet HEFTIG. 

Resultatet av analysen redovisas i de tre kategorierna Nettovärme, Köpt värme samt El (hushållsel samt 

fastighetsdrift). De tio åtgärdskategorier som inkluderades var: 

• Fasadisolering 

• Vindsisolering 

• Mer energieffektiva fönster 

• Mer energieffektiva dörrar 

• Uppgradering till FTX-ventilation 

• Varmvattenåtgärder 

• Effektivare styr- och reglerutrustning 

• Solenergi 

• Konvertering till annan uppvärmningsform 

• Energieffektivare vitvaror och belysning 
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Analysen visade bland annat att det går att halvera energianvändningen i småhussektorn med lönsamma 

åtgärder och att en mycket stor minskning av energibehovet i småhussektorn är möjlig till år 2050.  

5.2.2 Analys baserad på minimikrav för energieffektivisering 

Under arbetet med revideringen av EU-direktivet om byggnaders energiprestanda (EPBD) förelåg under 

en tid ett förslag att inte bara lokaler utan även bostäder skulle omfattas av minimikrav för 

energieffektivisering (MEPS). I ett uppdrag som redovisades i rapporten Lönsamhetsbedömning och 

besparingspotential för lokaler, kontor, flerbostadshus och småhus, (Wahlström, et al., 2022) finns 

analyser av vad de då föreslagna MEPS-kraven skulle kunna innebära för den svenska småhussektorn. 

Analysen för småhus visar att om kravet på MEPS skulle införas så skulle det kunna innebära en minskad 

energianvändning mellan 2,0 och 3,5 TWh för hela småhusbeståndet, beroende av vilka åtgärder som 

fastighetsägarna prioriterar och om de två typsmåhusen som analysen bygger på är representativa för 

övriga småhus. Energibesparingen består huvudsakligen av minskad elanvändning. 

5.2.3 Potentialbedömning för energirenovering av småhus 

Den energieffektiviseringspotential som kan nås med industriella processer för energirenovering av 

småhus ligger rimligen någonstans mellan de potentialbedömningar som görs i BeSmås potentialstudie 

från 2019 (Persson, et al., 2019) och studien som genomfördes i samband med diskussionerna om 

minimikrav för energiprestanda för bostäder (Wahlström, et al., 2022). 

BeSmås potentialstudie från 2019 (Persson, et al., 2019), är begränsad till tio åtgärdskategorier men 

inkluderar hela småhusbeståndet, pekar på att en halvering av energianvändningen i småhus kan ske 

med lönsamhet. Trots begränsningen av antalet åtgärder bedöms den potentialen vara en överskattning 

om potentialen ska realiseras med industriella processer för energirenovering. Studien som genomfördes 

i samband med diskussionerna om minimikrav för energiprestanda för bostäder (Wahlström, et al., 2022) 

pekar på en potential om 2-3,5 TWh. Det är å andra sidan en underskattning, eftersom den bedömningen 

endast omfattade de småhus som skulle bli föremål för de föreslagna MEPS-kraven, medan en storskalig 

utrullning av industriella processer för energirenovering har potential att nå betydligt fler småhus än vad 

som ingick i den analysen. 

5.2.4 Mervärden av energirenovering 

Energieffektivisering leder ofta till mervärden av olika slag. International Energy Agency (IEA) beskrev 

2017 sjutton olika kategorier av mervärden i sin rapport Multiple benefits of energy efficiency (IEA, 

2017). IEAs rapport blev utgångspunkten för ett betydande utvecklingsarbete om 

energieffektiviseringens mervärden i många länder. I Sverige har Energimyndigheten genomfört och 

finansierat ett antal olika projekt om mervärden av energieffektivisering, bland annat BeSmås förstudie 

Visualisering av mervärden av energieffektivisering för småhus (Persson A, 2019). 

Listan nedan innehåller några av de mervärden som energirenovering av småhus kan generera. 

Mervärden för småhusägare 

Energirenovering av småhus kan ge de enskilda småhusägarna en rad mervärden, till exempel: 

• Lägre energikostnader och boendekostnader 
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• Minskad känslighet för svängningar i energipriser 

• Bättre inomhusklimat 

• Högre fastighetsvärde 

• Ett ”ansiktslyft” för huset  

• Tillgång till mer förmånliga bolån 

• Bättre kunskap om husets prestanda och tekniska system 

Mervärden för småhustillverkare 

För småhustillverkarna kan industriella processer för energirenovering av småhus ge en rad fördelar, 

bland annat: 

• Möjlighet att utveckla sin verksamhet till att omfatta befintliga småhus 

• Möjlighet att tillvarata befintliga kompetenser och kapaciteter 

• Ökad konkurrenskraft 

• Ökad sysselsättning 

• Möjlighet att testa återbruk av byggnadskomponenter i industriell skala 

Mervärden för samhället i stort 

För samhället i stort finns det en rad mervärden av att stimulera storskalig energirenovering av småhus, 

till exempel: 

• Möjlighet att nå de samhälleliga energi- och klimatmålen 

• Ökad robusthet i energisystemet 

• Minskat behov av utbyggnad av elproduktion och eldistribution 

• Minskade kostnader för klimatanpassningsarbetet 

• Bättre folkhälsa, och därmed lägre sjukvårdskostnader 

5.4 Behovet av renovering ökar 

Behovet av energieffektiviserande renovering ökar. EU har genom de reviderade EED- och EPBD-

direktiven introducerat skärpta krav på skärpta energieffektiviseringsmål, förbättrad energiprestanda för 

byggnader med mera. Enligt EPBD ska medlemsländerna minska den genomsnittliga primärenergi-

användningen i bostadsbyggnader med 16 % till år 2030 och med 20-22 % till år 2035 (EU, 2024). 

Medlemsstaterna kan själv välja vilka byggnader man vill rikta in sig på så länge minst 55 % av 

minskningen uppnås genom renovering av de byggnader som befinner sig bland de 43 % av 

byggnaderna som har sämst energiprestanda.  

Cirka 70 % av de befintliga småhusen i Sverige är byggda före år 1980 (SCB), och en övervägande del 

av byggnaderna med sämst energiprestanda bedöms finnas i det segmentet. När byggnader renoveras 

kan även utsläppen av koldioxid orsakat av uppvärmning minska. EPBD ställer även krav på 

medlemsländerna att ta fram nationella renoveringsplaner. Boverket har nyligen publicerat ett förslag 

till underlag för en sådan plan (Boverket, 2025). I den rapporten konstateras att Sverige måste uppnå en 

årlig renoveringstakt på 5,7 % för att målen i EPBD ska nås. Det innebär att dubbelt så många 

bostadsbyggnader behöver energirenoveras årligen fram till år 2030 jämfört med hur många som 

renoverades under perioden 2020-2023. 
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I Diagram 7 har uppgifter från SCB över befolkningsförändring och från SCB, TMF och Boverket om 

antal nybyggda småhus sammanställts. Enligt SCB väntas Sveriges befolkning öka med ca 90 000 

personer till år 2030, för samma period redovisar Boverkets prognoser att nybyggnad av småhus 

kommer att minska ytterligare från redan låga nivåer (SCB, u.d.) (Boverket, 2025).  

 

Diagram 7. Befolkningsförändring och antal nya småhus i Sverige. (Källa för statistikunderlag: SCB) 

Sammanfattningsvis talar mycket för att nybyggandet av småhus ser ut att fortsatt ligga på låga nivåer 

samtidigt som renoveringsåtgärder i småhus väntas öka. 

5.5 Industriella byggnadsrenoveringsprocesser i Sverige 

En utveckling i riktning mot mer industriella processer för renovering pågår, såväl i Sverige som i andra 

länder. Men det behövs en uppskalning och ett fokus på mer och fler attraktiva tjänster för 

småhussektorn för att småhusägare ska bli mer intresserade av energirenovering. I detta avsnitt beskrivs 

kortfattat de svenska ansatser till och satsningar på industriella processer för energirenovering som har 

identifierats i förstudien. 

5.5.1 Dryft 

Dryft är ett av få renoveringsföretag på den svenska marknaden som riktar sig helt till konsumenter. De 

erbjuder en One Stop Shop-lösning för energirenovering. Inledningsvis hade Dryft egna hantverkare 

och en intern organisation utan underentreprenörer. I den nuvarande affärsmodellen genomför de sina 

uppdrag med hjälp av underentreprenörer i stället för egna anställda hantverkare. Verksamheten bygger 

idag på ett nätverk med cirka 60 underentreprenörer med totalt cirka 120 hantverkare. De 

underleverantörer som Dryft arbetar med är partners som vid besök hos kunderna använder kläder 

märkta med Dryft. Dryfts egen roll i projekten är främst att hålla samman informations- och 

kommunikationsflödet gentemot småhusägarna samt att ansvara för projektledning och samordning 
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mellan kund och hantverksföretag. För småhusägaren innebär detta att deras kontakt sker enbart med 

Dryft, medan dialogen med de enskilda hantverksfirmorna hanteras av Dryft. 

I den tidigare affärsmodellen utgjorde energirenovering en tydligt paketerad tjänst i Dryfts erbjudande. 

Tjänsten var utformad som en sammanhållen kundresa i fyra steg: den inleddes med rådgivning och 

energianalys, därefter gjordes hembesök och anbud och eventuella finansieringslösningar togs fram, 

följt av själva genomförandet av energirenoveringen och avslutningsvis togs en ny energideklaration 

fram för det energieffektiviserade huset. Energirenovering var strategiskt positionerad som en 

kärnprodukt i Dryfts tjänsteerbjudande, där Dryft tog ett helhetsansvar från analys till färdigt 

energieffektivt småhus, inklusive en uppdaterad energideklaration som i vissa fall kunde möjliggöra 

exempelvis grönt bolån. Sammantaget innebar detta att energirenovering erbjöds som en tydlig och 

avgränsad produkt riktad till småhusägare. 

Dryft erbjuder fortfarande energirenovering till småhuskunder men tjänsten är inte längre paketerad som 

en egen, tydlig kundresa eller strategiskt prioriterad på samma sätt som tidigare. I stället utförs 

energirenoveringar främst när det finns ett uttalat intresse från kunden.  

Daniel Lindgren på Dryft upplever att intresset för energirenovering är lågt bland småhusägare, bland 

annat till följd av att elpriserna inte längre är lika höga som för ett par år sedan. Enligt honom prioriterar 

småhusägare ofta renovering av kök eller badrum framför isolering, ventilation och andra 

energieffektiviseringsåtgärder. Dryft ser att det på sikt finns en stor potential för energirenovering av 

småhus eftersom det finns ett stort renoveringsbehov, men konstaterar att efterfrågan måste drivas fram 

t.ex. via incitament, lägre trösklar, bättre paketering och mer kunskap hos hantverkarfirmor. 

Daniel Lindgren påpekar att det vid renovering av småhus alltid finns en risk för oförutsedda 

åtgärdsbehov, eftersom vissa förutsättningar inte kan klarläggas förrän arbetet påbörjas. Dryft hanterar 

detta genom att vara tydliga i säljskedet och i kommunikationen med småhusägaren, bland annat genom 

att förbereda kunden på att arbetets omfattning kan komma att öka, informera när förutsättningarna 

förändras och löpande uppdatera kunden under genomförandet. 

Daniel Lindgren bedömer att utvecklingen för energirenovering av småhus kan komma att gå i två 

huvudsakliga riktningar, antingen domineras marknaden av ett fåtal större aktörer som paketerar 

energirenovering som en tydlig tjänst mot småhusägare eller så fortsätter många mindre bolag på 

privatmarknaden att utveckla och erbjuda sådana tjänster. För att det senare ska bli möjligt krävs 

omfattande kompetensutveckling hos mindre hantverksföretag, särskilt när det gäller paketering av 

erbjudanden och kommunikation med kund. En möjlig väg framåt för ökad takt i energirenoveringen av 

småhus är att leverantörer av projekthanteringssystem, såsom Bygglet och Hantverksdata, 

tillhandahåller material och stöd som firmorna kan använda i sin kunddialog. En annan möjlighet är att 

föra en mer strukturerad dialog med arbetsgivarorganisationer och fackförbund för att stärka ett 

konsumentfokus, exempelvis genom att etablera särskilda enheter som arbetar enbart med 

konsumentmarknaden. (Lindgren, 2025) 

5.5.2 Klimatfastigheter 

Företaget Klimatfastigheter erbjuder så kallade One Stop Shop-lösningar för energieffektiviserande 

renovering, såväl till fastighetsägare, förvaltare som småhusägare. Klimatfastigheter ger småhusägaren 
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vägledning genom hela energieffektiviseringsprocessen från analys av nuläget och förslag på konkreta 

åtgärder till upphandling av leverantörer, samordning av processen och kvalitetssäkring och uppföljning. 

Klimatfastigheter arbetar brett inom energieffektivisering och erbjuder lösningar som tilläggsisolering, 

värme- och ventilationssystem, smarta styrsystem och isolering av fönster. De samverkar också med 

banker för att erbjuda kunderna finansieringslösningar. 

Enligt företagets uppgifter resulterar deras renoveringsprojekt i en genomsnittlig energibesparing på 40 

% (Klimatfastigheter, 2025). Klimatfastigheter startades som en avknoppning av EU-projektet Innovate 

2020, och representanter för företaget medverkar aktivt i flera olika forskningsprojekt om 

energirenovering och energieffektivisering. 

5.5.3 Konceptutveckling av industrialiserad renoveringsprocess 

År 2014 togs ett steg mot att utveckla en industrialiserad renoveringsprocess genom projektet INDU-

ZERO. Projektet finansierades av North Sea Region Programme, där 14 organisationer från sex länder 

deltog (SustainaCon, 2025). Målet med projektet var att ta fram en detaljerad plan för en automatiserad 

anläggning för storskalig produktion av renoveringspaket för att energieffektivisera befintliga bostäder. 

Under åren 2022-2023 genomfördes en pilotstudie med stöd av bland annat Energimyndighetens 

forskningsprogram E2B2 för att skapa förutsättningar att bygga en renoveringsfabrik i Skandinavien. 

Investeringskostnaden beräknades till 800 MSEK, och fabriken ska kunna tillverka 15 000 

energirenoveringspaket per år. 

Som en fortsättning på de två tidigare projekten genomfördes forskningsprojektet ”Konceptutveckling 

av industrialiserad renoveringsprocess” med stöd från Energimyndighetens program Hållbar 

affärsutveckling under 2024-2025. I detta projekt vidareutvecklades affärsmodeller, processer och 

tekniska lösningar för industrialiserad renovering av flerbostadshus. En digital tvilling av ett 

flerbostadshus skapades och användes för att genomföra en digital simulering av en renovering. 

Simuleringarna testade tillverknings- och installationsprocesserna för att skapa beslutsunderlag till lägre 

kostnad än genom fysiska pilotanläggningar. Resultatet från studien planeras ligga till grund för 

etableringen av en fabrik som massproducerar renoveringspaket och möjliggör industriell montering på 

befintliga flerbostadshus. 

Projektledaren för detta konceptutvecklingsprojekt, Per Andersson, bedömer att det arbetssätt som har 

utvecklats inom Indu-Zero-projektet för flerbostadshus med digital inventering, virtuell modellering och 

prefabricerade renoveringspaket i princip är fullt möjliga att överföra till småhus. Virtuell inventering 

av småhus ses som genomförbar och kan skapa underlag för snabba och mer standardiserade 

kostnadsbedömningar. Han framhåller särskilt potentialen i samfälligheter och andra områden med 

många likadana eller liknande småhus, där återkommande lösningar kan ge skalfördelar och effektivitet. 

Samtidigt pekar Per på att de största hindren för denna affärsmodell ligger i ekonomin och 

affärsmodellen som sådan. Det är mer kostnadskänsligt att bygga en industriell renoveringsprocess för 

enskilda småhus än för hela flerbostadsbestånd, och investeringsviljan för en fabrik eller motsvarande 

struktur försvåras av avsaknaden av en etablerad kundbas. Beslutsprocessen kan dock vara enklare för 

enskilda småhusägare än i bostadsrättsföreningar, vilket talar för att småhusmarknaden ändå kan vara 

lämplig för industriellt framtagna renoveringslösningar (Andersson, 2025). 
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5.5.4 Renovera rätt och lönsamt 

Projektet Renovera rätt och lönsamt genomfördes i samverkan mellan Installatörsföretagen, 

Byggföretagen och Energieffektiviseringsföreningen med stöd av Svenska Byggbranschens 

Utvecklingsfond, SBUF (Lindell, et al., 2023). Projektet syftade till att öka intresse små och medelstora 

bygg- och installationsföretags för hållbar renovering genom att ge dem kunskap, verktyg och 

inspiration till lönsamma energieffektiviseringsåtgärder. Genom analyser, kartläggningar, framtagande 

av material samt utbildningsinsatser nåddes omkring 450 personer inom bygg- och 

installationsbranschen. I projektet sammanställdes en digital kunskapsbank med information och 

verktyg för hållbar renovering (https://eneff.se/energieffektiv-renovering/). En tydlig slutsats från 

projektet är att det finns ett behov av fortsatt samverkan, tydlig kommunikation om lönsamhet samt 

korta, målgruppsanpassade utbildningsinsatser. 

5.5.5 RenZERO 

RenZERO-konceptet utvecklades genom ett nordiskt samarbete för att möjliggöra energirenovering av 

befintliga byggnader till nära-nollenergistandard (Blomsterberg, 2014). Målet var att halvera 

energianvändningen jämfört med de då gällande kraven i Boverkets byggregler (BBR) för elvärmda 

byggnader. Konceptet fokuserar främst på mindre byggnader med trästomme, högst två våningar, och 

omfattar åtgärder för lufttäthet, värmeisolering, fönster, dörrar, värme- och ventilationssystem. 

Renoveringen kan göras stegvis, men full effekt nås först när alla delar har genomförts. 

RenZERO bygger på prefabricerade komponenter för att förenkla och påskynda renoveringen. De 

centrala åtgärderna omfattar: 

• Prefabricerad fasadpanel (”renoveringspanel”), t.ex. 300 mm fiberorienterad stenull (80 kg/m³) 

med värmeledningsförmåga 0,038 W/m·K och ytskiva av plywoodtyp. Panelerna monteras 

direkt utanpå befintlig fasad, vilket skapar en snabb och vädertålig tilläggsisolering. 

• Nytt yttertak med takstolar och stenullsisolering ovanpå befintligt tak. 

• Täta och energieffektiva fönster och dörrar (U-värde ca 0,9–1,1 W/m²K). 

• Ventilationssystem (FTX) med värmeåtervinning samt bergvärmepump. 

Konceptet testades i pilotprojekt i Stockholm (Skarpnäck) och Helsingfors, i samarbete med Paroc, 

Elitfönster, Nibe och VTT. Det svenska pilotprojektet genomfördes i ett enplanshus med källare, byggt 

på 1940-talet. Följande åtgärder genomfördes: 

• Nytt tak med 360 mm stenullsisolering. 

• Väggar med 300 mm prefabricerad stenullspanel (U-värde förbättrades från 1,0 till 0,1 W/m²K). 

• Byte av fönster och dörrar. 

• Nytt FTX-system och bergvärmepump. 

• Tilläggsisolering av grund, rör och kanaler. 

Resultatet blev att energianvändningen minskade från 128 till 25 kWh/m² år, dvs en reduktion med mer 

än 80 %. Den totala kostnaden för renoveringen uppgick till cirka 960 000 SEK. Beräknad 

energibesparing var 16 700 kWh per år (vilket vid projektets genomförande motsvarade ca 22 000 

SEK/år), dvs en rak återbetalningstid på cirka 44 år vid dåvarande energiprisnivå. Samtidigt bedömdes 

fastighetens marknadsvärde öka från 5,8 till 7,0 MSEK, vilket visar att investeringen var värdehöjande. 

https://eneff.se/energieffektiv-renovering/
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Konceptet visar hur tekniskt standardiserade komponenter kan användas för att effektivisera omfattande 

energirenoveringar med hög kvalitet och god energieffekt. 

5.6 Svenska initiativ med relevans för industriella renoveringsprocesser 
för småhus 

I förstudiens omvärldsbevakning har även några svenska organisationer och mindre företag identifierats 

som arbetar med affärsmodeller som skulle kunna tjäna som inspiration i utvecklingen av industriella 

processer för energirenovering av småhus. Här nämns två sådana exempel. 

5.6.1 TMFs Renovera mera 

Branschorganisationen Trä- och möbelföretagen (TMF) samlar medlemmar som är tillverkar småhus, 

fönster, dörrar, kök, badrum, möbler m.m. TMF arbetar just nu med en rapport om hållbar renovering. 

Rapporten är en policyinriktad kartläggning av renoveringsbehovet i Sveriges ägda och hyrda 

bostadsbestånd. Målgruppen för rapporten inkluderar både småhus och flerbostadshus. 

Rapportens centrala budskap är att belysa vinsterna med att prioritera hög kvalitet, lång livslängd och 

slittålighet vid val av produkter och material.  

Rapporten kommer att inkludera en analys av incitament och förutsättningar för centrala aktörer för att 

förstå vad som avgör vilka åtgärder som genomförs och varför marknaden ofta väljer lågpris framför 

lång livslängd och klimatnytta. Analysen omfattar bland annat fastighetsägare, kreditgivare, 

myndigheter och hushåll (småhusägare). Analysen fokuserar särskilt på kopplingen mellan incitament, 

kvalitativa produktval och investeringshorisonter. 

Rapporten kommer också att innehålla en kvantitativ analys av nyttor som uppnås genom specifika 

produktval vid energieffektiviserande åtgärder. Särskilt fokus läggs på klimatskalsåtgärder som byte av 

fönster och dörrar. I rapporten ska en utvärdering presenteras av hur dessa åtgärder ger största möjliga 

samhällsekonomiska och brukarnytta genom att maximera energieffektiviseringsvinsterna (inklusive 

ekonomisk besparing och förbättrad inomhuskomfort) och reducera den kumulativa klimatpåverkan 

(LCA) över hela livscykeln, utvärderat i ett 50-årsperspektiv. 

5.6.2 Nicke Snickare 

Nicke Snickare är ett bygg- och snickeriföretag i Karlstad som arbetar med totalentreprenader och 

hantverkstjänster inom både renovering och nyproduktion. För småhusägare erbjuder företaget tjänster 

för invändig och utvändig renovering, bland annat golvläggning, dörrbyte, fönster- och fasadrenovering 

(Nicke Snickare, 2025). Nicke Snickare arbetar mer och mer med renovering av småhus eftersom de ser 

en ökad efterfrågan hos kunder (SVT, 2025). Varje renoveringsobjekt ses som ett unikt projekt där 

renoveringen anpassas efter husets förutsättningar och kundens förväntningar. Det krävs individuella 

bedömningar vid renovering av befintliga hus samt förståelse för byggteknik och kulturvärden. 

5.6.3 Egnahemsfabriken 

Egnahemsfabriken på Tjörn är en medlemsdriven ekonomisk förening som arbetar för att fler personer 

ska kunna bygga egna småhus (Egnahemsfabriken, 2025). Organisationen erbjuder praktiskt stöd, 
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utbildning och gemenskap för personer som vill bygga hus själva. Medlemmarna kan delta i byggprojekt 

där de får tillgång till verktyg och handledning inom snickeri, byggteknik och hållbarhet. 

Egnahemsfabriken utvecklar egna typhus som kan beställas eller användas som inspiration för enskilda 

småhusprojekt. Föreningen arbetar även med att driva forsknings- och utvecklingsprojekt samt anordna 

kurser och kulturaktiviteter. 

I ett möte med Egnahemsfabriken framkom att de ser en stor potential i att småhustillverkare breddar 

sin verksamhet till att omfatta renovering av befintliga småhus. Många hus är i behov av modernisering 

och regelverken har förändrats väsentligt över tid, inte minst är energikraven annorlunda nu än i början 

av 1970-talet. Egnahemsbolagets representant bedömde att den största möjligheten för 

småhustillverkare att erbjuda energirenovering sannolikt ligger i att rikta in sig mot de hus som 

tillverkarna själva har byggt, eftersom de har kunskap om konstruktion och materialval i dessa hus. 

5.7 Initiativ till industriella renoveringsprocesser i andra länder 

Det finns flera exempel på initiativ i andra länder som syftar till att påskynda energirenovering av 

småhus. Den tyska marknaden för energirenovering är välutvecklad och präglas av företag som 

kombinerar produkter, system och tjänster för energieffektivisering. Ett centralt område är 

tilläggsisolering av byggnader (fasader, tak, väggar), som syftar till att minska värmeförluster och 

förbättra byggnaders energiprestanda. Flera aktörer erbjuder helhetskoncept som omfattar rådgivning, 

materialleverans och installationslösningar. Den tyska energirenoveringssektorn visar hur 

systemtänkande, prefabricering och kvalitetsstyrning kan integreras i praktiska lösningar för 

energieffektivisering. Nedan presenteras två exempel som kan tjäna som förebilder för svenska aktörer 

inom hållbart byggande och som illustrerar olika angreppssätt. 

5.7.1 Tyskland 

Energisprinten 

I Tyskland har bland annat ett koncept som kallas ”renoveringssprinten” utvecklats. Det är ett nytt 

koncept för att effektivt energirenovera småhus (Zimmermann, 2024). Bakgrunden till initiativet är att 

renoveringstakten i Tyskland har sjunkit och är otillräcklig för att möta de klimat- och 

energieffektiviseringsmål som har satts upp. Genom planering, digitalisering och införande av nya roller 

har projektet renoveringssprinten lyckats halvera projekttiden för att energirenovera ett småhus. Sedan 

2022 har fem pilotprojekt genomförts i Tyskland, och under 2025 planeras ytterligare 20 projekt 

genomföras. 

Resultatet från energisprintens pilotprojekt är en minskning av energianvändning och koldioxidutsläpp 

med cirka 90 %. Kostnaden i pilotprojekten har legat på samma nivå eller till och med något lägre 

jämfört med traditionella renoveringar av småhus, och vidare analyser visar att det finns potential att 

reducera kostnaderna för renoveringssprinten med 30 % om konceptet tillämpas i större skala.  

SchwörerHaus 

SchwörerHaus är en tysk småhustillverkare som även erbjuder moderniseringstjänster som omfattar 

individuella lösningar för ombyggnad, uppgradering och utbyggnad av befintliga bostäder. Tjänsterna 

kan omfatta allt från renovering av badrum till utbyte av tekniska installationer, värmesystem eller 
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energieffektiviseringsåtgärder. Tack vare företagets höga grad av prefabricering sker själva byggfasen 

snabbt och med minimal störning på plats. Arbetet utförs av SchwörerHaus specialister med garanti för 

kvalitet och tidskontroll. Renovering genomförs till fast pris, vilket skapar transparens och trygghet. 

Deutsche Sanierungsberatung 

Deutsche Sanierungsberatung (DSB) är ett tyskt start-up som erbjuder helhetslösningar för 

energirenovering av småhus. Företaget fungerar som en neutral rådgivnings- och samordningsplattform 

för privatpersoner som vill sänka sina energikostnader och minska sina koldioxidutsläpp. 

Tjänsten omfattar hela processen från energianalys och åtgärdsplan till projektering, offertinsamling, 

samordning av lokala hantverkare och uppföljning. DSB:s mål är att göra energirenoveringar enklare, 

effektivare och mer transparenta. Renoveringarna finansieras främst genom en kombination av kundens 

egna pengar, statliga subventioner och lån. Om kunden följer en renoveringsplan (iSFP (individueller 

Sanierungsfahrplan) som tagits fram av Dsb, får de en extra bonus på 5 % i bidrag för varje åtgärd som 

genomförs enligt planen. Det gör att den totala subventionsnivån ofta kan uppgå till 35–45 % av 

kostnaden för energieffektiviseringsåtgärder. 

5.7.2 Irland 

Deep Retrofit Program 

Irland jobbar aktivt med energieffektivisering av småhussektorn. De har stort fokus på One Stop Shops 

och renoveringspass, och genomför också särskilda insatser för bland annat ekonomiskt utsatta hushåll 

och kulturhistoriskt värdefulla småhus. 

Ett exempel är Irlands ”Deep Retrofit Program” som lanserades år 2017. Det var ett pilotinitiativ för att 

utforska möjligheterna och utmaningarna med omfattande energirenoveringar av småhus (Renovate 

Europe, 2019). Programmet riktade sig till hus med låg energiprestanda med målet att förflytta dem till 

den högsta energiklassen. Grundprincipen var åtgärder för att förbättra isolering, täthet och ventilation 

innan uppvärmningssystemen byts ut.  

Programmet finansierades genom statliga bidrag som täckte 50 % av kostnaderna och syftade till att 

skapa en marknad för integrerade renoveringslösningar. När programmet avslutades år 2019 hade 261 

småhus genomgått omfattande renoveringar med i genomsnitt 87 % minskad energianvändning och 10 

ton reducerade koldioxidutsläpp per hus och år. Pilotprogrammet visade att stora energibesparingar och 

utsläppsminskningar är möjliga samt att genomförandet kräver samordning mellan olika aktörer och 

olika typer av teknisk expertis.  

Deep Retrofit Program är nu avslutat men gav nya insikter kring heltäckande energirenoveringar. Dessa 

erfarenheter, tillsammans med lärdomar från andra initiativ och källor, ligger till grund för utvecklingen 

av Irlands nationella renoveringsplan (National Retrofit Plan) som är Irlands nationella strategi för att 

uppgradera 500 000 bostäder till högeffektiv energistandard och att installera 400 000 värmepumpar till 

2030 (SEAI, 2024). 

6. Småhusägares processflöde för energirenovering 

En småhusägare som ska energirenovera sitt hus behöver vidta en rad aktiviteter. Energirenoverings-

processen kan delas upp i följande fem huvudsteg: 



  
 
 
 
’ 
 
 

24 
 

• Beslut om energirenovering 

• Informationsinsamling 

• Planering och finansiering 

• Genomförande  

• Slutkontroll och dokumentation. 

Figur 1 visar ett flödesschema som illustrerar energirenoveringsprocessen, med tillhörande aktiviteter 

för varje huvudsteg. 

1. Beslut om energirenovering 

Processen inleds med att småhusägaren fattar beslut att energirenovera sitt hus. Bakgrunden till 

beslutet kan t.ex. vara önskemål om minskade energikostnader, förbättrad inomhusmiljö eller 

ökat fastighetsvärde.  

2. Informationsinsamling 

Småhusägarens nästa steg i processen är att samla in information för att avgöra vilka 

renoveringsåtgärder som ska genomföras. Information kan inhämtas från bland annat internet, 

husets energideklaration eller en energi- och klimatrådgivare. Småhusägaren behöver även 

kartlägga vilka risker som kan uppstå i samband med renoveringen, exempelvis fukt- eller 

mögelproblem, och hur kvalitetssäkringen ska hanteras. 

3. Planering och finansiering 

Efter informationsinsamlingen behöver småhusägaren bestämma sig för vilken eller vilka 

åtgärder som ska genomföras. Här ingår bland annat att ta fram lönsamhetskalkyler för att 

bedöma ekonomiska konsekvenser och att undersöka möjliga finansieringsalternativ som 

banklån eller nyttjande av ROT-avdrag. Dessutom behöver småhusägaren kontrollera vilka 

regler som gäller för ombyggnad och om det krävs bygglovsansökan eller att skicka in anmälan. 

Småhusägaren behöver i detta skede kontakta entreprenörer och jämföra anbud för att undersöka 

vilka de bästa alternativen är. 

4. Genomförande 

I detta steg skriver småhusägaren avtal med de entreprenörer eller arkitekter som anlitas, vilket 

bland annat inkluderar underentreprenörsavtal och tecknande av försäkringar. Entreprenörerna 

genomför sedan de energieffektiviserande åtgärderna. För att dokumentera och verifiera hur stor 

energieffektivisering som renoveringen ger upphov till kan småhusägaren välja att genomföra 

en energideklaration före och efter renoveringen. Det kan också vara en del av den tjänst som 

entreprenören erbjuder i sin affärsmodell. Att en ny energideklaration genomförs är ofta en 

förutsättning för att banker ska bevilja gröna lån. 

5. Slutkontroll och dokumentation 

Renoveringsprocessen avslutas med en slutkontroll där småhusägaren tillsammans med 

entreprenören säkerställer att arbetet har utförts i enlighet med det ingångna avtalet. 

Dokumentation av genomförda åtgärder är viktig både för framtida fastighetsvärdering och vid 

eventuell försäljning. I detta steg kan även en underhållsplan tas fram för att stödja 

småhusägarens fortsatta arbete med drift och underhåll av huset. 
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Figur 1: Förenklad illustration av energirenoveringsprocessen för småhusägare (Illustration: Anthesis). 
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7. Tillämpliga avtalstyper 

En småhusägare är en konsument och därmed gäller konsumenttjänstlagen (1985:716) när en 

näringsidkare utför arbete på en byggnad på uppdrag av en privatperson. För att undvika missförstånd 

rekommenderar Konsumentverket och branschorganisationer att parterna använder 

Hantverkarformuläret 17 (gällande version). Det är ett standardavtal som är framtaget för reparations- 

och ombyggnadsarbeten där beställaren är konsument och utföraren är näringsidkare.3 Avtalet reglerar: 

• Prisform (fast, löpande, uppskattning) 

• Omfattning 

• Tider och betalningsvillkor 

• Ändringar och tillägg 

• Ansvar, försening, garanti och tvistlösning 

I många fall kan renoverings- och tilläggsarbeten innebära att flera leverantörer anlitas. Enligt 

Konsumenttjänstlagen är det alltid den avtalspart som konsumenten har anlitat (dvs. hantverkaren eller 

entreprenören) som ansvarar för att tjänsten utförs korrekt, även om delar av arbetet utförs av 

underentreprenörer. Det innebär att den hantverkare som har anlitats bär det fulla ansvaret gentemot 

konsumenten för hela arbetet. Eventuella fel, förseningar eller skador som beror på underleverantörer är 

hantverkarens ansvar. Konsumenten har ingen avtalsrelation med underleverantörerna och ska därför 

inte behöva hantera kontakter med dem. 

8. Gapanalys – Hur överföra småhustillverkares 

kompetens och kapacitet till renoveringsprocesser? 

Många småhustillverkare besitter viktiga kompetenser och kapacitet som skulle kunna utnyttjas för att 

utveckla affärsmodeller för storskalig renovering av småhus. Vilka specifika kunskaper och vilken 

kapacitet som kan utnyttjas beror på vilken affärsmodell för renovering som ska utvecklas eller 

vidareutvecklas. 

Bland de identifierade möjligheterna till affärsmodeller baserade på industriella processer finns bl.a. 

rationell isolering av klimatskal, totalrenovering som i tyska Energiewende, One Stop Shop-metoden 

(som bland annat Dryft, Klimatfastigheter och InduZero använder). Aktörer som vill utveckla eller 

vidareutveckla affärsmodeller som skalas upp till industriell nivå för energirenovering behöver göra en 

kartläggning av vilka av deras befintliga delflöden som kan utnyttjas i den affärsmodell de väljer. 

I denna förstudie har en analys genomförts för att identifiera vilka delar av småhustillverkares befintliga 

kompetenser och kapacitet som kan utnyttjas för att möjliggöra industriell renovering av småhus. 

Kartläggningen visar vilka nya kunskapsbehov som finns och hur småhustillverkares verksamhet 

behöver utvecklas för att skapa förutsättningar för genomförandet av energirenoveringar.  

 
3
 Hantverkarformuläret 2017 

https://byggforetagen.se/app/uploads/2020/01/hantverkarformularet_17.pdf
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8.1 Småhustillverkares kompetens relaterat till industriell 
energirenovering 

Småhustillverkare har både teknisk kompetens och kunskap om effektiva produktionsprocesser som kan 

användas för att utveckla industriella processer för energirenovering. Utöver detta har företagen 

erfarenhet av planering och byggprocesser för småhus, vilket innebär att de har väsentliga 

organisatoriska förmågor som även skulle kunna tillämpas vid renovering. Småhustillverkare har också 

gedigen vana att samordna underleverantörer och entreprenörer, och bör därmed även ha kompetens och 

kapacitet att genomföra renoveringsprojekt där flera olika aktörer är involverade. Småhustillverkare har 

också en gedigen kundförståelse som kan användas för att utveckla renoveringslösningar som möter 

småhusägares behov och skapar mervärden vid renovering. 

Men småhustillverkare är specialiserade på nya småhus, och har därför mer begränsad erfarenhet av 

befintliga byggnader. Komplexiteten är högre i renoveringsprojekt än i nyproduktion. Vid nyproduktion 

sker byggandet under kontrollerade former med nya material och standardiserade processer, vilket 

minimerar risken för oväntade händelser. Vid renovering uppstår ofta oförutsedda händelser till följd av 

att befintliga hus har varierande konstruktion, material och tidigare utförda arbeten. Detta ställer krav 

på kompetens om äldre byggtekniker, hur kulturhistoriska värden ska beaktas vid energirenovering med 

mera. Det krävs även kunskap om fuktrisker eftersom felaktigt genomförda åtgärder i husets klimatskal 

eller montering av nya material och tätskikt med mera kan leda till skador på huset eller försämrad 

inomhusmiljö om monteringen inte sker helt korrekt. 

Ett område där det kan finnas behov av kompetensutveckling om småhustillverkare också ska erbjuda 

tjänster inom renovering är förståelse för hur avtalsskrivningen med småhusägaren ska se ut. Det är 

viktigt med god kunskap om konsumenttjänstlagen eftersom den reglerar småhusägares rättigheter och 

företags skyldigheter i samband med entreprenader och tjänster. Om småhustillverkare ska börja 

leverera renoveringstjänster behöver de utveckla affärsmodeller för detta, där en självklar del är hur de 

ska hantera risker kopplat till ansvarsfrågor och garantier. En ny roll som småhustillverkare kan behöva 

utveckla om de ska börja erbjuda renovering är rollen som projektledare som fungerar som en länk 

mellan fabriken och småhusägaren. Denna roll bör skiljas från säljfunktionen och fokusera på 

samordning, kommunikation och kvalitetssäkring genom renoveringsprocessen.  

Ökad digitalisering kan stärka förutsättningarna för småhustillverkare att erbjuda och genomföra 

energirenoveringar av småhus. Det finns möjligheter att använda AI-verktyg bland annat för den 

informationsinsamling och kunskapssammanställning som krävs vid utveckling av industriella processer 

för energirenovering. Ett exempel på en källa som skulle kunna ge värdefull information är 

bygglovsansökningar som är digitaliserade hos kommunerna. Analys av bygglovsansökningar kan bland 

annat ge information om byggnaders ålder, konstruktionstyp och geografiska ålder, vilket kan användas 

för att kartlägga renoveringsbehov. 

Digital skanning av hus och skapandet av digitala tvillingar är metoder som förenklar bedömningen av 

enskilda hus och identifieringen av vilka renoveringsåtgärder som behöver genomföras. Sådana digitala 

modeller gör det möjligt att utföra beräkningar, simulera effekten av olika åtgärder och visualisera 

förbättringar. Resultatet av det digitala arbetet kan även användas för att sälja in projektet till kund 

genom att visa hur åtgärderna förbättrar husets prestanda och värde. En möjlighet är att utgå från ett 
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typfall som t.ex. ett 1970-talshus för att skapa en digital tvilling och genomföra simuleringar för praktisk 

kompetensutveckling inom renovering. 

I dagsläget används simuleringsberäkningar i begränsad utsträckning inom småhusbranschen. Det 

innebär att det finns stor potential att utnyttja möjligheterna med digitala verktyg. Simuleringsprogram 

bör utvecklas i ett tidigt skede så att de digitala modellerna integreras i de industriella processerna. En 

ökad digitalisering medför ett behov av kompetensutveckling hos småhustillverkare eftersom nya 

digitala verktyg och arbetssätt kräver kunskap om hur tekniken kan och ska användas i verksamheten. 

8.2 Småhustillverkares kapacitet relaterat till industriell energirenovering 

En förutsättning för att småhustillverkare ska vara intresserade av att utveckla sin verksamhet till att 

även innefatta energirenovering av befintliga småhus, är att marknadsvolymen är tillräcklig för att 

verksamheten ska bli ekonomiskt hållbar. Som beskrevs i kapitel 0 ökar behovet av renovering, och det 

finns en betydande marknadspotential och affärsmöjlighet för småhustillverkare att bredda sin 

verksamhet till att även omfatta energirenovering av småhus.  

En central förutsättning för att uppnå lönsamhet är skalbarhet, och flera av de kapaciteter och resurser 

som redan finns i dagens småhusindustri skulle kunna användas eller vidareutvecklas för att skapa 

industriella renoveringsprocesser. Småhustillverkare besitter redan många kompetenser som är direkt 

relevanta för en industriell renoveringsmarknad. Många småhustillverkare har dessutom 

produktionsresurser som skulle kunna användas för ökad energirenovering, bland annaföljande: 

Industrialiserad produktion 

Många småhustillverkare har välutvecklade produktionslinjer för prefabricerade byggelement, inklusive 

vägg-, tak- och fasadelement. Denna kapacitet kan användas för att tillverka prefabricerade 

renoveringskomponenter som tilläggsisolerande väggmoduler, takpaket, fönsterlösningar eller 

installationsväggar för el och ventilation. 

Standardiseringskompetens 

Många småhustillverkare har lång erfarenhet av att arbeta med standardiserade typhus, moduler och 

komponenter. Dessa arbetssätt kan överföras till energirenovering genom att utveckla repeterbara 

renoveringspaket anpassade till de vanligaste småhusen, exempelvis 1960- och 1970-talshus. 

Konstruktion och ingenjörskompetens 

Småhustillverkare har avancerad teknikkompetens inom bland annat byggnadsfysik, energieffektiva 

klimatskal, fukt- och ventilationslösningar samt hållfasthet och materialval. Denna specialistkunskap 

möjliggör tekniskt optimerade renoveringslösningar som minskar risker och förbättrar energiprestanda. 

Projektledning och entreprenadjuridik 

Småhustillverkarna har erfarenhet av totalentreprenader, samordning av underentreprenörer och 

juridiska processer. Detta är direkt överförbart till renoveringsprojekt, där koordinering mellan 

hantverkare, installatörer och leverantörer är avgörande för effektivitet, kvalitet och kostnadsoptimering. 
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Logistik- och leveranssystem 

Småhustillverkare har etablerade logistiksystem för leverans av byggkomponenter till byggplatser. 

Dessa system kan enkelt anpassas för leverans av prefabricerade renoveringskomponenter, vilket 

möjliggör effektiva flöden och kortare renoveringstider. 

Kunderbjudande och marknadskanaler 

Många småhustillverkare har starka varumärken och upparbetade kundkontakter bland småhusägare. 

Detta ger dem en fördelaktig position att även erbjuda helhetslösningar för energirenovering. 

8.3 Industriella styrkor i småhusbranschen 

Följande delflöden i energirenoveringsprocessen är exempel som småhustillverkare kan bidra till att 

industrialisera: 

1. Inventering och analys 

Standardiserade digitala inventeringsmetoder (t.ex. laserscanning, digital tvilling). 

2. Konstruktion och design av renoveringspaket 

Effektiviserad CAD/BIM-baserad projektering för standardhus. 

3. Produktion av renoveringskomponenter 
i) Prefabricerade vägg- och takmoduler 
ii) Fasad- och isoleringsmoduler 

iii) Fönster- och dörrpaket 

iv) Ventilations- och energisystemmoduler 

4. Logistik och leveransplanering 

Leverans av komponenter i rätt ordning och vid rätt tidpunkt. 

5. Montering och installation 

Repeterbara montageprocesser på plats, anpassade till standardiserade paket. 

6. Kvalitetssäkring 

Standardiserade provnings- och kontrollrutiner som integreras i hela flödet. 

7. Eftermarknad och driftuppföljning 

Energimätning, garantiservice och funktionskontroll och verifiering 

Sammantaget visar genomgången att småhustillverkare besitter många olika kapaciteter som är direkt 

relevanta för att utveckla industriella processer för energirenovering. Det är dock viktigt att understryka 

att branschen är heterogen. Småhustillverkare arbetar med olika byggsystem, grader av prefabricering 

och tekniska plattformar, vilket innebär att deras förutsättningar att utveckla industriella 

renoveringsflöden varierar signifikant. Vissa aktörer har välutvecklade produktionslinjer och 

standardiserade konstruktionsmetoder som lämpar sig för att ta fram renoveringsmoduler i större skala, 

medan andra har mer hantverksbaserade processer eller systemlösningar som passar bättre för anpassade 

lösningar. Dessa skillnader innebär att potentialen för industrialisering behöver bedömas utifrån varje 

småhustillverkares specifika teknik, resurser och marknadsposition. 
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9. Finansiering 

Brist på finansieringsmöjligheter är sannolikt det största hindret för en storskalig energirenovering av 

småhus. 

9.1 Gröna lån 

Småhusägare vars hus har god energiprestanda har möjligheter att få ett bostadslån med förmånligare 

ränta. Denna typ av lån kallas för grönt bolån och innebär i dagsläget en räntesänkning på 0,10 %. Med 

ett bolån på 1 miljon SEK medför räntesänkningen en årlig besparing på 1 000 SEK. Villkoren för att 

få ett grönt bolån kan variera mellan banker, men vanligtvis behöver huset uppfylla minst ett av följande 

kriterier: 

• Energiklass A eller B enligt Boverket energiklassificering från 1 januari 2014 

• Guld- eller silvercertifierad miljöbyggnad enligt Sweden Green Building Council 

• Svanenmärkt hus enligt det statliga bolaget Miljömärkning Sverige 

• Certifierat passivhus 

Småhusägaren behöver kunna visa dokumentation, exempelvis i form av en giltig energideklaration, 

certifikat eller intyg, som styrker att villkoren för grönt lån uppfylls. En småhusägare som finansierar 

en energirenovering av huset genom att höja sitt bolån har möjlighet att uppgradera hela sitt bolån till 

ett grönt bolån om husets energiprestanda förbättras till energiklass A eller B.  

För småhusägare som inte har möjlighet att höja sitt bolån erbjuder många banker andra 

finansieringsalternativ för energirenoveringar, exempelvis energilån. Energilån klassas inte som ett 

grönt lån, det klassas som ett privatlån som är särskilt anpassat för att finansiera energibesparande 

åtgärder.4 Till skillnad från ett vanligt privatlån ges energilånet med lägre ränta och de lånade pengarna 

ska användas för att investera i lösningar som minskar husets energianvändning, till exempel 

tilläggsisolering, byte av uppvärmningssystem eller fönsterbyte. Småhusägaren behöver intyga att syftet 

med energilånet är att finansiera energieffektiviserande åtgärder. 

Enligt EU-taxonomin klassas en energirenovering som hållbar och är berättigad till grön finansiering 

om husets energiprestanda förbättras med minst 30 % (Boverket, 2024). För att kunna bevilja lån på det 

villkoret behöver banker en ny energideklaration eller andra tillförlitliga uppgifter med säker verifiering 

att de genomförda åtgärderna har haft avsedd effekt. I dagsläget erbjuder några banker gröna bolån för 

renovering med minst 30 % förbättrad energiprestanda, men alla banker har ännu inte tagit det steget på 

grund av svårigheten att verifiera energibesparingen. Bankerna uttrycker att det finns ett behov att 

utveckla förenklade energideklarationer eller andra verktyg som gör det möjligt att mäta och beräkna 

energianvändningen före och efter renoveringen för att verifiera hur stor energieffektivisering som har 

uppnåtts. 

 
4 För att ta ett privatlån krävs ingen säkerhet som exempelvis en bostad. Lånet baseras på ekonomi och kreditvärdighet. 
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9.2 Aktuella ekonomiska stöd 

I dagsläget finns inga riktade stöd för energirenovering av småhus i Sverige. Dock kan ROT-avdrag och 

stödet för grön teknik omfatta en del energieffektiviserande åtgärder i småhus. 

ROT-avdrag 

ROT-avdraget har en betydande påverkan på hur många och vilka typer av åtgärder som genomförs i 

svenska småhus.5 Det fungerar som ett ekonomiskt incitament för hushåll att underhålla och renovera 

bostäder. Det finns dock inget krav på att åtgärderna ska bidra till minskad energianvändning och det 

saknas information om hur stor del av åtgärderna som beviljas ROT-avdrag som omfattar 

energieffektiviseringsåtgärder som exempelvis tilläggsisolering, fönsterbyten eller installation av 

värmepump. En tidigare studie genomförd inom BeSmå-visade att endast en mycket liten del av 

beviljade ROT-avdrag användes för energirelaterade åtgärder. 

Stöd för konvertering och tilläggsisolering 

Det statliga stödet för konvertering och tilläggsisolering av småhus var ett tillfälligt bidrag som infördes 

för att hjälpa hushåll med el- eller gasuppvärmning att sänka sin energianvändning. Genom stödet kunde 

husägare få upp till 50 % av materialkostnaden, som mest 60 000 kronor, för att till exempel konvertera 

till ett effektivare värmesystem (som värmepump, fjärrvärme eller biobränsle) och för 

energieffektiviserande åtgärder som tilläggsisolering av tak, väggar eller fönster. Bidrag för de 

klimatskalsrelaterade åtgärderna var dock villkorade till att man först hade konverterat värmesystemet. 

Bidraget administrerades av Boverket och kunde sökas till och med 1 juni 2025.  

Stöd för grön teknik 

Stöd för grön teknik är en statlig skattereduktion som ersatte det tidigare solcellsstödet. Grön teknik-

stödet riktar sig till privatpersoner som installerar miljövänlig energiteknik i sina bostäder. Det kan ges 

för: 

• Installation av solceller 

• Batterilagring av egenproducerad el 

• Laddningspunkt för elfordon 

Avdraget fungerar på liknande sätt som ROT-avdraget, det utförande företaget gör avdraget direkt på 

fakturan och får ersättning från Skatteverket. Skattereduktionen uppgår till 15 % av kostnaden för 

solceller och 50 % för lagring och laddningspunkter. Syftet är att stimulera hushållens investeringar i 

förnybar energi och energieffektiv teknik. 

10. Analys 

Det finns stora möjligheter att stimulera en marknadsdriven storskalig mobilisering av energirenovering 

av småhus, och det finns goda möjligheter för småhustillverkare att ha en stor roll i en sådan utveckling. 

Men det finns också stora hinder för att marknaden ska utvecklas mot en storskalig energirenovering av 

småhus. För att energirenovering av småhus på ett signifikant sätt ska bidra till att stänga 

 
5 ROT är ett statligt skatteavdrag som ger privatpersoner möjlighet att få reducerad arbetskostnad vid reparation, ombyggnad och 

tillbyggnad av bostäder. 
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energieffektiviseringsgapet behövs en kombination av fortsatt utveckling av affärsmodeller, 

undanröjande eller minskning av hinder och sannolikt även nya eller stärkta styrmedel. 

10.1 Möjligheter för industriella renoveringsprocesser för småhus 

Den mycket stora lönsamma energieffektiviseringspotentialen för småhus är en av de främsta 

möjligheterna för att en storskalig energirenovering ska realiseras. En stor andel av de befintliga 

småhusen är också i stort behov av underhåll, och att passa på att genomföra 

energieffektiviseringsåtgärder när man ändå renoverar förbättrar åtgärdernas lönsamhet ytterligare. 

Möjlighet att få gröna lån för hela sitt huslån kan ytterligare förstärka incitamenten för de enskilda 

småhusägarna.  

En annan faktor som kan utnyttjas vid en uppskalning av energieffektivisering av småhus är att det finns 

ett stort antal samfälligheter med många likadana eller liknande småhus som byggdes samtidigt. Det ger 

möjlighet för marknadsaktörerna att erbjuda sina tjänster till en aggregerad kundgrupp med liknande 

förutsättningar, och gemensam upphandling skulle kunna användas som en arbetsmetod. 

Att ta tillvara de kompetenser och kapaciteter som småhustillverkarna har, och överföra dessa 

kompetenser och kapaciteter till renovering är en stor möjliggörare för industriella processer för 

energirenovering av småhus. Här finns en gedigen möjlighet till kunskapsöverföring från tillverkning 

av nya småhus till renovering av befintliga småhus. 

Tillgången på energieffektiv teknik som kan användas i samband med energirenovering av småhus är 

mycket god. Det finns redan otaliga byggnadskomponenter och installationer med hög prestanda på 

marknaden, liksom utrustning för integrerad smart styrning av energianvändningen i småhus. Genom 

att använda den bästa tekniken som finns på marknaden (Best Avialable Technology, BAT) kan den 

lönsamma energieffektiviseringspotentialen förverkligas. Dessutom utvecklas nya ännu bättre lösningar 

successivt. Och även de nya bättre lösningarna kan inkluderas i åtgärdspaket för energirenovering.  

Ny digital teknik kan också utnyttjas för att nå en sådan uppskalning. Digital simulering kan användas 

såväl i produktionen av energirenoveringen, vid införsäljning till kund som vid insamling av information 

och underlag om de individuella hus som ska renoveras. 

Med stor sannolikhet kommer energirenovering av småhus att generera ett höjt fastighetsvärde för de 

enskilda småhusägarna, vilket kan användas som argument vid införsäljning av energirenovering. Ett 

annat införsäljningsargument är att den inledande energikartläggning som behövs kommer ge 

småhusägaren bättre kontroll på husets behov och prestanda. 

Vidare har det förts fram tankar om att stimulera ett samarbete mellan småhustillverkare som vill 

utveckla energirenoveringstjänster och fastighetsmäklare. Bakgrunden till det förslaget är att en stor 

andel av de renoveringar som sker i småhus genomförs i samband med förvärv av husen. 

10.2 Utmaningar för industriella renoveringsprocesser för småhus 

Utveckling av modeller för industriella renoveringsprocesser och mobilisering av småhusägarna att 

vidta energirenovering är också förknippat med en rad utmaningar och hinder. Här ges några exempel. 
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Flera tidigare studier beskriver hindren för att energieffektivisering i småhusbeståndet. Hindren beskrivs 

bland annat i en rapport från Högskolan i Dalarna (Heier, 2018), där det konstateras att hindren främst 

består av finansiering, brist på lämpliga styrmedel och kunskapsbrist. Tillgång till tekniska lösningar 

bedöms inte vara något hinder. En utmaning för den stora merparten av småhusägarna är också 

renoveringsprocessens komplexitet, med många olika aktörer som behöver involveras. I Sverige saknas 

i dagsläget tydliga strukturer som främjar energirenovering genom att ge småhusägaren tydlig 

vägledning och erbjuda helhetslösningar. 

Bristande långsiktighet och tydlighet i vilka mål vi ska nå på nationell nivå är en utmaning för både 

småhusägarna och marknadsaktörerna. Det finns en målsättning i EPBD-direktivet, men det krävs också 

en tydlig politisk viljeinriktning och fastställande av hur den svenska implementeringen av direktivet 

ska ske för att husägarna och marknadsaktörerna ska våga ta avgörande steg, och för att de ska kunna 

avgöra vilken skala på energieffektivisering de ska satsa på. 

En annan utmaning är att det är brist på affärsmodeller för energirenovering som är attraktiva för 

småhusägarna. Det finns några exempel på aktörer som erbjuder affärsmodeller för energirenovering av 

småhus. Men de modellerna bygger i stor utsträckning på lösvirkesrenoveringar för hand, och är 

fortfarande långt från ett storskaligt processtänkande. Om småhustillverkare ska spela en avgörande roll 

i energirenoveringen av småhus behöver de antingen ta till sig och vidareutveckla de affärsmodeller som 

finns på marknaden eller utveckla nya affärsmodeller för energirenovering. Dessa affärsmodeller måste 

vara lönsamma för alla involverade parter om de ska bli framgångsrika. Utan en sådan utveckling 

kommer det att vara mycket svårt att realisera den stora lönsamma energieffektiviseringspotential som 

finns i det befintliga småhusbeståndet. 

En stor utmaning för energirenovering i stor skala är att hantera de ekonomiska och tekniska risker som 

en renoveringsprocess medför. En del i det perspektivet är att gammal och ny konstruktion måste fungera 

tillsammans. Det finns dessutom alltid en rad andra risker vid arbete med befintliga småhus för både 

småhusägarna och den aktör som genomför renoveringen. Exempel är fukt- och mögelproblem eller 

kvalitetsbrister som inte är kända innan renoveringen påbörjas men upptäcks under renoverings-

processen. 

Även om småhustillverkarna har många av de kompetenser och kapaciteter som de behöver för att börja 

erbjuda energirenovering av befintliga småhus kan de behöva förstärka och vidareutveckla en del 

förmågor. Det kan till exempel krävas ett digitalt kunskapslyft, förstärkta kunskaper om kulturvärden 

och bevarande av byggnadsantikvariska värden och förstärkta kunskaper om riskhantering. 

Ett hinder för småhusägarna som inte ska underskattas är att det ofta är svårt för dem att bestämma när 

det är rätt läge för renovering och att finansiera renoveringen. Även om det finns möjligheter för 

småhusägare att få gröna lån om de genomför en energirenovering som leder till minst 30 % 

energieffektivisering, så kommer finansieringen av energirenoveringen att vara en stor utmaning för 

många småhusägare. Idéer som delvis skulle kunna underlätta finansieringen som har förts fram under 

genomförandet av denna förstudie inkluderar att införa ett styrmedel som ger småhusägare ekonomiskt 

bidrag för analysdelen inför en energirenovering. En annan idé som har tagits upp är att ROT-bidrag 

borde villkoras till energieffektiviseringsåtgärder. Det har också nämnts att det skulle vara fördelaktigt 

för mobiliseringen energirenovering av småhus om man kunde få ta del av några års ROT-avdrag i 

”klump”, för att sedan inte vara berättigad något ROT-avdrag under några kommande år. 
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10.3 Affärsmodeller för energirenovering 

För att reducera renoveringsprocessens komplexitet för småhusägarna behövs affärsmodeller som 

erbjuder helhetslösningar byggda på tydliga strukturer och tydlig vägledning. 

Genom att sammanställa vilka kompetenser som behövs för genomförandet av åtgärdspaketet klimatskal 

som beskrivits tidigare blir det tydligt att det är svårt för en enskild småhusägare att ta sig an en sådan 

renovering. 

1. Analys och detaljprojektering av åtgärderna och val av produkter/utförande 

2. Finansiering 

3. Snickare för vindsisolering, fasadsisolering, byte av dörrar och fönster 

4. VVS-installatör för byte av varmvattenberedare och armaturer 

5. Elektriker för åtgärder på styrsystem och installation av varmvattenberedare 

6. Verifiering av ny energiprestanda 

De företag som i nuläget genomför renoveringar av småhus i Sverige tillhör huvudsakligen bygg- och 

installationssektorn. Företagen består av en blandning av små lokala hantverksföretag, mellanstora 

entreprenörer och specialiserade installatörer. Arbetena utförs ofta på löpande räkning eller till ett 

fastpris för en eller flera specifika åtgärder. Exempelvis fönsterbyte, installation av värmepump eller 

vindsisolering. 

För att göra det enklare för en småhusägare att genomföra energirenovering och därmed bidra till att fler 

energieffektiviseringsåtgärder genomförs behöver nya affärsmodeller med en helhetssyn på småhusets 

konstruktion och energisystem utvecklas. Dessa affärsmodeller skulle kunna erbjudas av flera olika 

typer av aktörer. Exempelvis: 

• Småhustillverkare: Många småhustillverkare har kompetens och produktionskapacitet som 

skulle kunna användas för att erbjuda paketlösningar för omfattande energirenoveringar som 

omfattar både klimatskal och tekniska system för värme och ventilation. 

• Energibolag: Energibolagen har hög kompetens och kunskap om kundernas energianvändning 

och god kundkännedom. Energibolagen kan också tillgodoräkna sig värden i form av goda 

kundrelationer och en mer produktionsanpassad energianvändning. 

• Energitjänsteleverantörer: Energitjänsteleverantörer kan erbjuda även småhusägare 

paketlösningar som inkluderar inventering, åtgärdsförslag, finansieringslösningar, 

genomförande och validering. 

I analysen av möjliga affärsmodeller som har genomförts i denna förstudie har några olika 

affärsmodeller identifierats, dessa beskrivs nedan. 

10.3.1 One stop shop (Paketlösning) 

En aktör (eller en samordnad grupp aktörer) tar ansvar för hela processen, från rådgivning, 

energikartläggning, planering och genomförande av renoveringsåtgärder, eventuell finansiering till 

uppföljning. En fördel för husägaren är att hen får ett tydligt erbjudande att ta ställning till utifrån det 

egna husets förutsättningar. Vidare är det en fördel för både husägaren och leverantören att 

ansvarsfrågan är tydligt definierad med en leverantör som tar ett helhetsansvar. Det minskar risken för 
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både kunden och leverantören. Affärsmodellen kräver hög kompetens, god koordineringsförmåga och 

god kommunikationsförmåga från leverantören.  

Den här affärsmodellen erbjuds redan i dagsläget i liten skala av ett fåtal aktörer på den svenska 

marknaden. I kapitel 5 beskrivs också koncept av det här slaget som har testats i Tyskland. 

10.3.2 Energibesparingstjänst (EPC) 

En affärsmodell som kallas Energibesparingstjänster (Energy Performance Contracting) omfattar ett 

avtal där leverantören helt eller delvis tar risken för energieffektiviseringen. Det sker genom att 

levereantören lämnar en besparingsgaranti för de åtgärder som genomförs. Beställaren kan finansiera 

hela eller stora delar av åtgärderna genom minskade framtida kostnader för drift och underhåll. Den här 

typen av avtal har flera olika namn som exempelvis Energy Performance Contracting (EPC) eller 

energipartnering. Affärsmodellen används vanligtvis för större fastighetsbestånd, men det finns exempel 

från andra länder där affärsmodellen även har prövats för småhus. Ett exempel är ett pilotprojekt i 

Österrike ”Single-family house contracting” (Auer, 2016). 

En fördel med den här modellen är att den samtidigt ger en lägre initial kostnad för husägaren och 

incitament för leverantören att leverera en stor besparing. En utmaning med den här affärsmodellen är 

hur mätning och uppföljning av energiprestanda ska genomföras på ett sätt som speglar åtgärdernas 

effekt utan att mätningen blir alltför kostsam och komplex. 

I Sverige erbjuder flera leverantörer av värmepumpar redan finansieringsalternativ där investeringen 

betalas genom den besparing som värmepumpen kommer att ge. 

10.3.3 Gemensam upphandling med erbjudande till samfälligheter 

En möjlig affärsmodell är att rikta erbjudande om gemensam upphandling av energirenovering till en 

samfällighet eller grupper av småhusägare med liknande hus och att genomföra renovering samordnat. 

Denna lösning kan ge skalfördelar för småhusägarna eftersom åtgärdspaketet kan tillämpas på flera hus 

vilket ger en lägre investeringskostnad per hus. Modellen ger entreprenören fördelen att affärsvolymen 

blir större. Många entreprenörer avstår från att erbjuda sina tjänster till småhusägare med hänvisning till 

att affärsvolymen är för liten. En utmaning kan vara att koordinera genomförandet av åtgärder så att ett 

flertal småhusägare samlas. 

10.3.4 Prefabricerade väggelement 

En betydande del av det åtgärdspaket för det typhus som har analyserats i tidigare studier omfattar 

åtgärder på klimatskalet. Utveckling av prefabricerade väggelement skulle ge flera fördelar, till exempel 

lägre kostnader och kortare genomförandetid. Det kan vara ett sätt att överföra den kompetens och 

tillverkningskapacitet för produktion av väggelement för nya småhus som småhustillverkare besitter till 

det befintliga småhusbeståndet. En affärsmodell som omfattar väggelement för renovering av småhus 

kräver ett utvecklingsarbete för att undersöka såväl tekniska, ekonomiska som avtalsmässiga 

förutsättningar. 
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10.3.5 Energirenovering med renoveringsplaner 

En viktig del i EPBD-direktivet är energirenoveringsplaner för byggnader. Det finns goda möjligheter 

för marknadsaktörerna att utveckla nya affärsmodeller för energirenovering som tar sin utgångspunkt i 

en renoveringsplan som bygger på åtgärdsbehovet och energieffektiviseringspotentialen i enskilda hus. 

Denna affärsmodell är väl lämpad för aktörer som har långvariga relationer med småhuskunder, 

eftersom åtgärderna i de flesta fall kommer att genomföras successivt under en längre period. Exempel 

på genomförande med denna modell finns bland annat på Irland. 

10.3.6 Utvidgning av befintliga energitjänster 

Många aktörer erbjuder redan småhusägare energiåtgärder eller energitjänster, till exempel 

värmepumpsinstallatörer och bygg-entreprenörer. Dessa aktörer kan utveckla sina affärsmodeller 

genom att addera andra åtgärder till sina befintliga tjänster. Till exempel skulle värmepumpsleverantörer 

kunna addera klimatskalsåtgärder till sina erbjudanden. I projektet Utveckling affärsmodell konvertering 

och energieffektivisering av småhus (Persson, 2024) som har delfinansierats av SBUF har 

Installatörsföretagen utvecklat en sådan affärsmodell för sina medlemmar.  

10.4 Utveckling av affärsmodeller drivna av småhustillverkare 

För att skala upp energirenovering av småhus krävs som tidigare har nämnts att nya affärsmodeller 

utvecklas och/eller att existerande affärsmodeller vidareutvecklas. Affärsmodellerna behöver beskriva 

omfattning av renoveringsarbetet och åtgärdspaket eller åtgärdsval, finansiering, avtal, hur man ska nå 

ut till kunderna med mera.  

Under arbetet med denna förstudie har flera möjliga affärsmodeller för energirenovering av småhus som 

småhustillverkare kan utveckla utkristalliserats. Arbetet är i ett mycket tidigt skede, och en vidare 

process behöver genomföras med fler småhustillverkare för att få en helhetssyn på området. Men 

förstudiens referensgrupp har gjort bedömningen att fem eller sex olika renoveringsprocesser skulle 

kunna ringa in 80 % av behovet av industriella renoveringsprocesser för småhus. 

Förstudiens referensgrupp bedömer att de affärsmodeller som nämns nedan är de modeller som 

inledningsvis är mest relevanta att utveckla. Referensgrupppen menar att affärsmodellerna bör baseras 

på en hög grad av prefabricering, och att småhustillverkarnas affärsmodellsutveckling skulle kunna 

baseras på utmaningen att ”göra en resa för ett typhus”. Vid utvecklingen av affärsmodeller är ett svårt 

moment att avgöra vad som kan göras i fabrik och vad som måste göras på plats. Men en av de största 

utmaningarna för småhustillverkarna som har framkommit under förstudien är att utveckla 

affärsmodeller som kan hantera riskerna med att arbeta i befintliga byggnader där man inte har full 

rådighethet över hela processen. 

10.4.1 Prefabricerade väggelement 

Prefabricerade väggelement som förbättrar klimatskalet kan vara en del av en affärsmodell som 

småhustillverkare med industriell produktion kan utveckla som affärsmodell. Utveckling av 

prefabricerade väggelement för energirenovering av småhus skulle ge flera fördelar, till exempel lägre 

kostnader och kortare genomförandetid.  
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Inom ramen för förstudien har inga leverantörer av sådana lösningar för småhus identifieras, men en av 

de småhustillverkare som har medverkat i förstudien har uttryckt att de kan vara intresserade av att 

utveckla sådana lösningar. En sådan affärsmodell kan vara ett sätt att överföra den kompetens och 

tillverkningskapacitet för produktion av väggelement för nya småhus som småhustillverkare besitter till 

det befintliga småhusbeståndet. För att realisera en sådan affärsmodell krävs ett utvecklingsarbete för 

att undersöka såväl tekniska, ekonomiska som avtalsmässiga förutsättningar. 

10.4.2 One stop shop 

Småhustillverkare kan utveckla flera olika affärsmodeller som bygger på One stop shop 

(helhetslösningar). Denna modell är mycket attraktiv för småhusägarna eftersom de endast behöver ha 

kontakt med aktör i den komplexa processen som energirenovering av ett småhus innebär. Den är också 

fördelaktig för småhustillverkare eftersom mycket befintlig kompetens och kapacitet kan användas i de 

nya affärsmodellerna, och dessa modeller skulle stärka deras konkurrenssituation. Några av de 

affärsmodeller som kan utvecklas är: 

Totalrenovering som i tyska renoveringssprinten 

Det tyska konceptet som kallas ”renoveringssprinten” (se kapitel 5) har utvecklat för att snabbt och 

effektivt energirenovera småhus (Zimmermann, 2024). Konceptet bygger på noggrann planering, 

digitalisering och införande av nya roller, och har lyckats halvera projekttiden för att energirenovera ett 

småhus. Denna affärsmodell kan kopieras och modifieras efter svenska förhållanden. 

Vidareutveckling av Dryfts och Klimatfastigheters koncept 

Både Dryft och Klimatfastigheter (se kapitel 5) har utvecklat koncept för One stop shops som gör det 

enklare för småhusägare att genomföra energirenovering. Deras koncept kan med fördel användas av 

småhustillverkare som utgångspunkt för vidareutveckling till affärsmodeller för industriella processer 

för energirenovering av småhus. 

Totalrenovering av egna husmodeller 

Det kan vara en lämplig utgångspunkt att utveckla en affärsmodell som utgår från småhustillverkarens 

egna husmodeller, eftersom de har en mycket god kunskap om de egna husmodellerna och de hus de 

själv har byggt. Med utgångspunkt från de egna husmodellerna kan standardiserade 

renoveringslösningar utvecklas. Småhustillverkarna har sannolikt data om var husen är belägna, hur de 

är konstruerade och vilka byggnadskomponenter som behöver bytas eller renoveras, vilket utgör en god 

grund för att genomföra simuleringar och identifiera hus att inrikta sin marknadsföring mot. En första 

marknadsinriktning skulle kunna vara de småhus som byggdes under 1960- och 1970-talet eftersom 

många hus i den kategorin står inför omfattande renoveringsbehov. 

Det finns dock en viss farhåga från småhustillverkares sida att energirenovering av egna äldre 

husmodeller skulle kunna uppfattas som kritik mot den tidigare egna husproduktionen. Det är därför 

viktigt att kommunicera att energirenovering innebär en uppgradering och modernisering av huset, inte 

en korrigering av byggfel eller brister. Referensgruppen föreslår att den risken i ett inledande skede 

hanteras genom ett pilotprojekt där energirenovering genomförs i ett hus som ägs eller bebos av en av 

småhustillverkarens anställda. Detta bedöms kunna minska risken för kommunikationsproblem samt 

skapa förutsättningar för kunskapsuppbyggnad och praktisk erfarenhet av vald affärsmodell och process. 
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Totalrenovering oavsett husmodell 

En annan möjlighet är att utveckla affärsmodeller för energirenovering av småhus med standardiserade 

åtgärdspaket oavsett husmodell. Ett sätt att uppnå skalbarhet är att rikta in sig mot grupphusområden där 

många småhus är byggda på liknande sätt under en kort tidsperiod.  

Samarbete med mäklare 

Det finns även stor potential för energirenovering i segmentet med personer som köper småhus eftersom 

energirenovering ofta är en naturlig del av processen efter ett husköp. En möjlighet är att samarbeta med 

mäklare för att integrera en funktion i säljprocessen som ger småhusägare information om 

energirenoveringar. 

Det kan vara fördelaktigt att erbjuda småhusägare kunskapsstöd om energirenovering och kartläggning 

av vilka energibesparande åtgärder som bör genomföras i samband med husköp. Kartläggningen blir då 

en start på renoveringsprocessen. För att underlätta småhusägares finansiering av en energirenovering 

bör småhustillverkares affärsmodell för renovering inkludera ett beslutsunderlag som kunden kan 

använda vid ansökan om lån för renoveringen. 

10.5 Förslag på fortsatt arbete 

Som en fortsättning på denna förstudie föreslås att virtuellt demonstrationsprojekt genomförs. I 

demonstrationsprojektet kan processen utvecklas och testas genom upphandling, avtal, projektering, 

åtgärdsförslag, finansiering, utförande och verifiering. Det virtuella demonstrationsprojektet bör 

utformas som ett fiktivt men realistiskt renoveringsfall. Genom detta arbetssätt kan styrkor och svagheter 

i processen identifieras, liksom samt frågor om ansvarsfördelning och risker. 

Demonstrationsprojektet bör genomförs under ledning av någon eller några småhustillverkare i 

samverkan med övriga nyckelaktörer i projektet. Följande arbetsgång föreslås: 

1. Skapa en projektgrupp där en småhustillverkare är projektledare och andra relevanta aktörer 

ingår 

2. Välj ett eller flera typhus och småhusägare som används som kundpersona 

3. Bygg digitala tvillingar av typiska småhus där hela processen simuleras 

a. Modellera hus i BIM-program 

b. Koppla till energiberäkningsverktyg 

4. Testa upphandling, avtal, projektering, renoveringsåtgärder och finansiering i en digital miljö 

5. Beräkna energibesparing, klimatpåverkan, ekonomiska aspekter m.m. med simuleringsprogram 

6. Redovisa och sprid resultaten 

Det finns flera exempel på projekt där virtuella demonstrationer har genomförts, bland annat i projektet 

RenoZEB, Accelerating energy renovation solution for zero energy buildings and neighborhoods (EU-

projekt finansierat av EU:s Horizon 2020-program) och i projekt genomförda inom ramen för det 

strategiska innovationsprogrammet Smart Built Environment  

(https://www.smartbuilt.se/projekt/innovationer-och-nya-tillampningar/vrituellstadsplan/). 

I RenoZEB-projektet användes virtuella demonstrationer för att simulera och analysera 

renoveringsscenarier i byggnader. Projektet innefattade test av digitala verktyg för planering, 

kostnadsbedömning och energioptimering. Vidare gjordes validering av affärsmodeller och beslutsstöd 

https://www.smartbuilt.se/projekt/innovationer-och-nya-tillampningar/vrituellstadsplan/
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för fastighetsägare i projektet. De utvecklade också BIM/ICT-verktyg för att testa den digitala 

RenoZEB-metodiken som togs fram för olika byggnadstyper och klimatzoner. Hela utvecklingsprojektet 

genomfördes i en BIM-baserad, molnbaserad samarbetsplattform där alla aktörer kan dela och utvärdera 

information (https://www.mdpi.com/2504-3900/20/1/1/). 

11. Resultat och slutsatser 

Nya affärsmodeller som bygger på industriella processer för energirenovering av småhus kan bidra till 

att målen i EU:s Energieffektiviseringsdirektiv (EED) och Direktivet om byggnaders energiprestanda 

(EPBD) kan nås. Den lönsamma potentialen för effektivare energianvändning i det svenska 

småhusbeståndet är stor, men trots det är genomförandetakten låg. Det finns dessutom ett stort behov av 

renovering och underhåll av småhusen. Samtidigt står småhustillverkarna inför en marknad med mycket 

låg efterfrågan på nya småhus. Dessa förutsättningar öppnar för utveckling av nya affärsmodeller, där 

småhustillverkare skulle kunna utnyttja sin kompetens och kapacitet till att utvidga sin verksamhet med 

affärsmodeller som även omfattar energirenovering av befintliga småhus. Det skulle kunna bidra till att 

samtidigt minska energieffektiviseringsgapet, påskynda renoveringstakten av befintliga småhus, minska 

småhusägarnas energikostnader och förbättra deras inneklimat, stärka småhustillverkningsindustrins 

konkurrenskraft och öka sysselsättningen i småhustillverkningsbranschen. 

Genom att vidga sin verksamhet till att omfatta renovering av småhus kan småhustillverkare 

tillgodogöra sig den stora marknadspotential som finns inom energirenovering av småhus. De behöver 

då utveckla nya affärsmodeller som bygger på industriella processer för energirenovering där de 

utnyttjar sina befintliga kompetenser och kapacitet, exempelvis kunskap om effektiva 

produktionsprocesser, vana av att samordna leverantörer och entreprenörer, etablerade logistiksystem 

och stor erfarenhet av att arbeta med småhusköpare. Affärsmodellerna behöver hantera den högre 

komplexitet, ökade osäkerhet, krav på kunskap om befintliga konstruktioner, fuktrisk med mera som 

renovering innebär.  

Förstudiens aktörsdialoger och analyser visar att det finns god möjlighet för småhustillverkare att 

genomföra en sådan utveckling. De genomförda aktörsdialogerna och analyserna visar att affärsmodeller 

som bygger på One Stop Shop (Paketlösningar) och affärsmodeller som bygger på prefabricerade 

väggelement för klimatskalsåtgärder kan vara intressanta för småhustillverkare att utveckla. Det har 

dock under förstudien visat sig att småhustillverkarnas intresse för att erbjuda renoveringstjänster ännu 

är i ett mycket tidigt skede. Det finns samtidigt en medvetenhet bland småhustillverkarna om att 

renovering är en marknad med stora möjligheter.  

Marknadsutvecklingen är beroende av efterfrågan från kunderna, och det krävs incitament som driver 

utvecklingen framåt. Såväl småhusägare som många av aktörerna i småhussektorn upplever att 

förutsättningarna är oklara trots tydliga EU-direktiv och mål. Det finns en stor lönsam 

energieffektiviseringspotential i småhussektorn, och den samhällsekonomiska energieffektiviserings-

potentialen är ännu större. Men lönsamheten för den enskilda småhusägaren kan vara svår att 

konkretisera samtidigt som lönsamheten är betydande ur ett samhällsperspektiv, och tjänsteerbjudanden 

för energirenovering kan vara förenade med betydande ekonomiska risker för småhustillverkarna. För 

att påskynda energirenoveringstakten krävs en tydlig viljeinriktning och fastställande av hur den svenska 

implementeringen av EPBD-direktivet ska ske för att husägarna och marknadsaktörerna ska våga ta 

https://www.mdpi.com/2504-3900/20/1/1/
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avgörande steg, och för att de ska kunna avgöra vilken omfattning av energieffektivisering de ska satsa 

på. 

För att ta nästa steg i arbetet med att utveckla affärsmodeller som bygger på industriella processer för 

energirenovering av småhus föreslås ett virtuellt demonstrationsprojekt där någon eller några 

småhustillverkare tillsammans med andra nyckelaktörer utvecklar och testar en industriell 

renoveringsprocess i en digital miljö. Detta kan ge ett konkret underlag för en fortsatt utveckling av 

storskalig energirenovering av småhus. 

För en fortsatt utveckling av affärsmodeller för industriella processer för energirenovering av småhus är 

det också viktigt sprida kunskaper och öka medvetenheten om vad sådana processer kan möjliggöra till 

fler småhustillverkare. För att påbörja en sådan spridning föreslås att resultatet av denna förstudie 

presenteras vid Trähusdagarna i mars 2026.6 
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Bilaga 1 Typhus 

Hur vanliga olika typer av småhuskonstruktioner är har varierat över tid, se Diagram 8. De vanligaste 

typerna av småhus byggda före år 1961 är 1½-planshus och 2-planshus. Under perioden 1961-1990 

byggdes till största delen enplanshus och en del 1½-planshus. Under perioden 1991-2005 sjönk antalet 

nyproducerade hus betydligt jämfört med tidigare tidsperioder, och under denna period var enplanshus 

som den vanligaste hustypen. 

 

Diagram 8. Typer av friliggande småhus för olika tidsperioder beräknade från BETSI databas. 

De första kraven på energihushållning som återfinns i de svenska byggreglerna infördes i Svensk 

Byggnorm 1975 (SBN75), och fick inverkan på byggandet från år 1977. De valda tidsperioderna i 

diagrammet återspeglar detta. Statistiken som Diagram 8 bygger på presenteras också i Tabell 2. 

Observera att definitionen friliggande småhus utesluter kedjehus, som liknar friliggande hus men i 

praktiken oftast är sammanlänkade med ett garage mellan husen. Uppgifterna inom parentes är osäkra 

eftersom statistikunderlaget är litet. Utöver de hustyper som redovisas nedan finns ett mindre antal hus 

i 3-plan. 

Tabell 2. Antal friliggande småhus för olika tidsperioder, beräknat från BETSI databas (Boverket). 

Friliggande 1-plan 2-plan 1½-plan Alla 

  <1961 (95 000) 365 000 332 000 792 000 

1961-1977  261 000 (92 000) 88 000 441 000 

1978-1990 145 000 (23 000) 36 000 204 000 

1991-2005  46 000 27 000 18 000 91 000 

Totalt 547 000 507 000 474 000 1 528 000 
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Svensk byggnorm 1975 innehöll specifika prestandakrav på alla delar i klimatskärmen och kom att få 

stor betydelse för bostadsbebyggelsen, se Diagram 9 och Tabell 3. 

 

Diagram 9: U-värden från BETSI databas (Boverket). 

Tabell 3. Data till Diagram 9. 

Friliggande 
Småhus 

Antal  
byggnader 

Area 
Atemp 

UA-värde 
inkl. 
köldbryggor 

U-värden, medel   
Hela 
klimatskalet Vindsbjälklag Ytterväggar Fönster 

  <1961 807 305 177 308 0,72 0,28 0,47 2,32 

1961-1977 440 483 180 234 0,52 0,20 0,30 2,31 

1978-1990 204 601 155 149 0,36 0,13 0,18 1,97 

1991-2005 91 291 149 151 0,37 0,12 0,20 1,90 

Sum/medel 1 543 681 165 212 0,49 0,18 0,29 2,12 

Som framgår av Tabell 3 förbättrades klimatskalets energiprestanda inte efter år 1978, snarare har det 

skett en liten försämring, med undantag av vindsisoleringen. Det kan bero på att vindarna är lättare att 

tilläggsisolera. Observera att tillståndet för husen i all BETSI-data avser året då planering och besiktning 

skedde, dvs omkring 2005. Det kan ha skett ytterligare tilläggsisolering och fönsterbyte sedan dess, det 

går inte att utläsa av BETSI-datan. 

Det kan dock antas att hus byggda under perioden 1961-1977 är ganska enhetliga när det gäller 

klimatskalens energiegenskaper, som exempelvis väggtjocklekar. Detsamma gäller för perioden efter 

1978, dock har vilka typer av hus som byggdes förändrats från år 1978. I den perioden är enplanshus 

dominerande och tvåplanshus återkommer i slutet av perioden. Det är ingen större skillnad på 

klimatskalets U-värden mellan de olika hustyperna. 

Fönster 

En viktig del av klimatskalets energisprestanda är fönstrens U-värden, och då inte bara glasdelen utan 

också karm och båge och därmed sammanhängande köldbryggor. För BETSI-husen, drygt 800 småhus 

inventerades, visas medel U-värdena i Diagram 10. 
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Diagram 10. U-medelvärde för drygt 800 småhus som inventerades i BETSI-studien (källa: Boverket). 

Den översta platån i Diagram 10 består av de ursprungliga fönstren, huvudsakligen tvåglasfönster från 

perioden före 1978. Nästa nivå är treglasfönster och därefter två- eller treglasisolerrutor med 

energieffektiviserande beläggningar och eventuellt gasfyllning i isolerrutorna. År 2005 hade 70 % av 

småhusen fönster med sämre U-värde än 1,99 W/m2, K. Under de 20 år som gått sedan BETSI-studien 

genomfördes har dock en del fönster hunnit bytas. Idag finns standardfönster med U-värden på 0,8 

W/m2, K. 

Taklutning 

Taklutningen för ett enplanshus kan ha betydelse för tillgängligt vindsutrymme för installation av 

kanaler för FTX-ventilationssystem. Se Diagram 11 för taklutningar i BETSI-studiens småhus. 

 

Diagram 11: Taklutning för ca 280 enplanshus i BETSI-undersökningen (Källa: Boverket). 
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Det finns se en markant platå vid 27 graders lutning. Cirka en fjärdedel av småhusen byggda under 

perioden 1961-1977 har en lägre takvinkel än 20 grader. Endast tre av de cirka 800 småhusen i BETSI-

undersökningen hade horisontellt tak. Slutsatsen är att det finns en god potential för installation av FTX-

system i enplanshusen. 

Fasadmaterial 

Befintligt fasadmaterial kan ha betydelse för tilläggsisolering av ytterväggar. I Bilaga 2 finns en 

sammanställningstabell över fasadmaterial uppdelad på årtal, hustyp, temperaturzoner och 

värmedistributionssystem. Av tabellerna framgår att: 

• Trä är det dominerande fasadmaterialet för småhus, utom för perioden 1961-1977 då de flesta 

fasader är av tegel. Samtidigt är detta den perioden med den största blandningen av material på 

enskilda småhus, nästan 40 %. 

• Tvåplanshusen är dominerande när det gäller träfasader medan enplanshus oftare har tegel. 

Även här förekommer blandning av olika material. 

• För Zon 1 och 2, mellersta och norra Sverige, är träfasader dominerande med nästan 70 %. I zon 

3 i södra Sverige är trä också vanligast med drygt 50 %, följt av tegel, en liten andel puts och en 

hel del blandade fasader. 

• Direktel finns i 32 % av alla småhus, och är mindre vanligt i hus med putsade fasader och 

”blandfasader”. 

• Den mest intressanta perioden för energiåtgärder i småhus är sannolikt 1961-1978. Även om 

trähus inte är dominerande under denna period finns det åtminstone drygt 120 000 småhus med 

träfasad. 

Uppvärmningskälla 

I Sverige finns ca 2,1 miljoner småhus, varav nära 430 000 byggdes under rekordåren 1971 till 1980. 

Under den perioden var direktverkande el den vanligaste uppvärmningsformen (Persson, et al., 2019). 

Se även Diagram 12 och Tabell 4 som har hämtats ur BETSI-databasen. 

 

 

Diagram 12. Småhustyper och direktel, BETSI-databasen (Källa: Boverket). 
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Tabell 4. Hustyper och direktel BETSI-databasen (Källa: Boverket). 

 Tidsperiod 

Direktel <1961 1961-77 1978-90 1991-2000 

1-planshus 103 300 280 847 153 051 36 132 

2-planshus 367 274 109 008 40 592 19 211 

1,5-planshus 331 531 110 307 43 604 12 380 

En slutsats som kan dras baserat på statistiken i Tabell 4 är att enplanshus är dominerande efter 1961 

även när det gäller elvärme. 

Även antal värmepumpar redovisas i BETSI-materialet, men här har försäljningsutvecklingen varit så 

kraftfull att det inte går att kvantifiera antalet värmepumpshus med precision. Sannolikt finns nu en 

mycket hög andel luft/luftvärmepumpar i de direktelvärmda småhusen. 

Ventilation 

Även ventilationssystem har ett ”bästföre-datum”, och kan behöva renoveras eller bytas ut. Särskilt 

konvertering från självdragssystem kan utgöra en lämplig del av en totalrenovering. Ändringar i 

Boverkets byggregler (BBR) framgår av Diagram 13 och Tabell 5. Före år 1977 fanns inga krav på 

luftomsättning i de nationella byggreglerna, men mot slutet gjordes flera mätningar av luftkvalitet i 

bostäder, vilket resulterade i att frånluftsfläktar började införas. År 1989 infördes krav på 

värmeåtervinning av ventilationsluft, men dessa krav togs bort år 1994 för byggnader som i huvudsak 

försörjdes med förnybara system (med undantag för el). Därav finns det många frånluftsvärmepumpar 

installerade efter denna tidpunkt. 

 

Diagram 13. Friliggande hus och kedjehus efter ändringar i de nationella byggreglerna (Källa: Boverket). 

Tomma rutor i Tabell 5 innebär inte att det saknas ventilationssystem under den aktuella perioden, utan 

det är för få observationer för att en siffra ska kunna anges. 
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Tabell 5. Ventilationssystem (Källa: Boverket). 

Ventilationssystem 1961-1977 1978-1986 1987-1994 1995-2005 Alla år 

F-system  80 183  24 233 183 888 

FTX-system   34 335  138 497 

FVP    25 524 48 443 

Självdrag 418 642    1 252 872 

Totalt 500 162 183 158 83 065 66 188 1 650 269 

Andel 84 % 44 % 41 % 75 %  

BETSI-materialet ger även en unik inblick i luftkvaliteten i husen. Visserligen saknas mätningar för 

kolidoxid (CO2) och små partiklar (PM2,5), men totalhalt av flyktiga organiska ämnen (TVOC) och 

luftomsättning finns med, se Tabell 6. 

Tabell 6. Luftkvalitet och luftomsättning. TVOC är ett index i detta fall. Statistik från BETSI databas. 

1971-2005 S-system F-system 
FTX-system 
och FVP 

TVOC_NOx_Formaldehyd 9 397 10 158 5 961 

Luftoms/timme 0,26 0,33 0,44 

Frånluftssystemen (F-system) ger något högre luftomsättning, men också något högre indexvärden för 

TVOC jämfört med självdragssystemen. FTX-system och frånluftsvärmepumpssystem (FVP) har nästan 

halva TVOC-mängden och betydligt högre luftomsättning. Slutsatsen är att det inte bara är småhusen 

med självdragssystem som är i behov av åtgärder utan också småhusen med frånluftssystem. 
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Bilaga 2 
Tabell 7: Sammanställningstabell över fasadmaterial uppdelad på årtal, hustyp, temperaturzoner och värmedistributionssystem 
(Källa: Boverket). 

Friliggande Fasader, antal, hela landet, BETSI databas 

År Trä Tegel Puts Blandat Totalt 

  <1961 584 794    807 305 

1961-1977  122 422 146 241  169 132 440 483 

1978-1990 153 445    204 601 

1991-2005 77 283    91 291 

Summa 937 944 258 539 63 679 283 519 1 543 681 

I celler där data saknas har underlaget varit 
för litet      

Friliggande Fasader, antal, hela landet, BETSI databas 

Hustyp Trä Tegel Puts Blandat Totalt 

1,5planshus  311 553   69 646 472 781 

2-planshus 328 326    507 059 

1-planshus 291 419 121 067  122 992 547 297 

Totalsumma 937 944 258 539 63 679 283 519 1 527 138 

I celler där data saknas har underlaget varit 
för litet, treplanshus ej med      

Friliggande 
Fasader, antal, södra och norra Sverige, BETSI 
databas 

BBR tidigare Trä Tegel Puts Blandat Totalt 

Zon 1 och 2 427 820    634 098 

Zon 3 510 124 190 128 25 909 183 421 909 583 

Summa 937 944 258 539 63 679 283 519 1 543 681 

I celler där data saknas har underlaget varit 
för litet      

Friliggande Fasader, antal, hela landet, BETSI databas 

 Trä Tegel Puts Blandat Totalt 

Direktel 405 044 110 890 8 396 66 251 443 836 

Vattenburet 532 900 147 649 55 283 211 434 947 266 

Totalt 937 944 258 539 63 679 283 519 1 391 102 

I vattenburet ingår även fjärrvärme och golvvärme  
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BeSmå koordineras av Med finansiellt stöd från 

Om BeSmå  
BeSmå är ett av flera behovsägarnätverk som finansieras av Energimyndigheten. 

Energimyndigheten har det övergripande ansvaret för energiomställningen i Sverige. Med 

forskning och innovation bygger vi upp den kunskap och kompetens som behövs och 

utvecklar lösningar som kan accelerera omställningen. 

 

Syftet med BeSmå är att driva utveckling och vara en arena för att minska 

energianvändningen i småhussektorn. Nätverket är öppet och inkluderande för professionella 

aktörer som verkar för en energieffektiv småhussektor och medlemmarna bidrar med 

finansiering till nätverket i form av egen tid. 

 

Resultat och slutsatser som beskrivs är BeSmås egna. 

 

BeSmås mål är att: 

• Minska behovet av energi i form av värme och el i småhussektorn, och samtidigt 

arbeta för en minskad påverkan på klimatet ur ett livscykelperspektiv. 

• Minska småhusbeståndets belastning på energisystemet genom att bland annat 

möjliggöra för ökad flexibilitet i elnätet, effektutjämning och minskat effektbehov. 

• Utveckla metoder och verktyg för att undanröja hinder och dra nytta av drivkrafter för 

en resurseffektiv energianvändning i småhussektorn. 

• Skapa förutsättningar för tidigare marknadsintroduktion av system och produkter som 

möjliggör för en resurseffektiv energianvändning. 

• Skapa förutsättningar för lönsam energieffektivisering med bibehållen eller förbättrad 

inomhusmiljö. 

 

Information om våra aktiviteter, förstudier, projekt med mera finns 

på www.energieffektivasmahus.se 

 

 

http://www.energieffektivasmahus.se/

